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Introducere

Prezentul raport prezintd evenimentele cu impact semnificativ asupra activitatii firmei, care au
avut loc in perioada ianuarie-septembrie 2016, pentru o Tntelegere cat mai corecta a modificarilor ce au
survenit in pozitia si performanta societatii.

Situatiile financiare Tntocmite la 30 septembrie 2016 nu au fost auditate, nefiind insotite de
raportul auditorului financiar.

1.Prezentarea evenimentelor importante care s-au produs Tn perioada de timp relevanta si impactul
pe care acestea Tl au asuprapozitieifinanciare a emitentului

SC Grupul Industrial Electrocontact SA a stabilit ca obiectiv fundamental anual pentru 2016 :
“Mentinerea existentei pe piata a firmei”, desfasurandu-si activitatea in conditiile unui mediu de afaceri
caracterizat in continuare prin un grad ridicat de imprevizibilitate.

Mediul economic in care firma si-a desfasurat activitatea in perioada analizata, comparativ cu

aceeasi perioada a anului precedent in ceea ce priveste cursul de schimb lei/euro si cursul de schimb
lei/dolar se prezinta in felul urmaétor:

Indicator UM 9 luni 2015 9 luni 2016
Raportul mediu de schimb lei/euro < RON/EUR 4,4167 4.4852
Raportul mediu de schimb lei/dolar RON/USD 3,9342 4,0201

La luna septembrie 2016 rata anuala a fost cu 0.98 % mai mica comparativ cu luna septembrie
2015.

Volumul livrdrilor intracomunitare in primele 9 luni ale anului 2016 s-a ridicat la suma de
189.298,73 lei, echivalent 42.034,50 EUR, dintr-un total al vanzarilor de 1.620.105 lei, comparativ cu
perioada precedenta in care nivelul atins a fost de 197.091,30 lei, echivalent 44.308,50 EUR, vanzarile
totale insumand 2.809.263 lei.

Si in trimestrul 111 2016, activitatea desfasurata de SC Grupul Industrial Electrocontact SA a
fost puternic influentata de manifestarea in continuare in Romania a unor temporizari in activitatile
tehnice si economice ale majoritatii domeniilor carora le sunt destinate utilizari ale produselor din
oferta generala a firmei. Principalii utilizatori ai produselor companiei, care desfasoara activitati in
domeniile petrolier, siderurgic, energetic, minier, atat la nivelul Roméaniei, precum si beneficiarii din
UE pentru care se realizeaza produse in regim de subcontractare, au considerat in continuare oportuna
0 mentinere a procedurilor de achizitii publice de produse la niveluri scazute, concomitent optand
pentru posibilitati de aprovizionare bazate pe niveluri mici ale preturilor produselor aferente.

De asemenea, continuarea fenomenului de incertitudine in modul in care trebuie sa se
desfasoare reorganizarea activitatii in domeniul energetico-minier, situatia de insolventa in care se
gaseste Societatea Nationala Complexul Energetic Hunedoara (CEH), situatia nefavorabila a
Complexului Energetic Oltenia (CEO), mentinerea activitatii de achizitii a Societatii Nationale de
inchidere a Minelor Valea Jiului la un nivel redus, au generat o activitate de intretinere si mentenanta
diminuata, constatandu-se o diminuare a fondurilor alocate achizitiilor publice si pentru achizitiile de
produse noi.

Modificarile in structurile de conducere si de personal ale Complexelor Energetice Hunedoara,
Oltenia, problemele de conformare la cerintele UE de mediu cu care se confrunta activitatea acestora,
starea de insolventa CET Govora, Oltchim. modul de evolutie in continuare diminuat al activitatilor
investitionale si de mentenanta a principalilor clienti din domeniul petrolier, OMV Petrom, Rompetrol,
Lukoil, care au avut in primele 9 luni un procentaj extrem de redus fata de cel preconizat si estimat la
inccputul anului 2016, toate acestea genereaza in continuare un climat de afaceri romanesc caractcrizat
prin impredictibi litate, compania facand eforturi de a gasi posibilitati corespunzatoare de adaptare



pentru a raspunde aspectelor legate de veniturile diminuate.

Continua modificare a legislatiei, instabilitatea modului de desfasurare a activitatii in domeniul
energetic si al extractiei de carbune, desfasurarea la nivel minim a activitatilor de mentenanta si
investitii, au reprezentat caracteristici ale unui mediu in care a avut loc o adaptare continua a firmei la
aceste aspecte, in Tncercarea de reducere a diminudrii veniturilor si micsordrii pierderilor. Scaderea
accentuata a nivelului de comenzi si implicit al celui de vanzari au condus la un nivel foarte scazut al
lichiditatilor financiare, si pe cale de consecinta s-au inregistrat intarzieri ale achitarii unor datorii catre
furnizorii de produse, servicii si angajatii firmei si cdtre taxele si impozitele locale.

A continuat situatia in care, in cadrul unor licitatii organizate de autoritatile contractante au fost
din start subestimate valorile aparatajului si echipamentelor care ar fi trebuit achizitionate, ceea ce a
condus la prelungirea procedurilor de achizitii sau la anularea licitatiilor din motive de depasire a
fondurilor alocate, fiind reinitiate ulterior, dar tot la niveluri subestimate ale valorilor. Totodata,
datorita gruparii in cadrul aceluiasi lot licitat, in cadrul procedurilor de licitatie organizate de catrc
autoritati contractante, a mai multor tipuri de produse care apartineau unor categorii diferite, s-a
‘inregistrat imposibilitatea ofertarii Tntregilor loturi si ca atare participarea la licitatie in mod direct nu a
fost posibila, aceasta avand loc prin alte entitati organizatorice. Datorita faptului ca aproape exclusiv
criteriul de atribuire al licitatiilor stabilit de autoritatile contractante a fost si este ’pretul cel mai
scazut”, criteriile de calitate trecAnd pe un plan secundar, a continuat de asemenea si s-a amplificat
mentinerea pe piata a unor produse strdine de un nivel calitativ incert, dar caracterizate prin preturi
foarte scazute, produse care sunt insa preferate datorita nivelului mic al pretului de achizitie, la acesta
adaugandu-se concurenta neloiala realizata de unii competitori, care oferda produse recuperate si
reconditionate, determinand in final pierderea de procentaje din cota de piata a companiei pe nisele
respective. Exista de asemenea in derulare cereri de oferta importante cantitativ si valoric, dar pentru
care beneficiarii temporizeaza perioada de analiza, ceea ce conduce la un nivel redus de concrctizare a
acestora in comenzi ferme. Concomitent cu pastratea contactului si a colaborarii cu firmele cu care
exista deja relatii de subcontractare, s-au defasurat in continuare actiuni de gdsire a unor noi parteneri
din UE si din alte tari europene, in domeniul executiei de piese prelucrate prin deformare mecanica,
piese turnate din aliaje neferoase sau mase plastice, dar fara concretizari in comenzi. Un dezavantaj il
constituie si diminuarea capabilitatilor tehnologice de realizare a unor tipuri de matrite, pastrandu-se
totusi capabilitatile de reparatii, remedieri ale matritelor de turnare sau de executie au unor dispozitive
si matrite destinate prelucrarilor metalice.

In acest cumul de conditii nefavorabile, nu au mai fost obtinute o serie de comenzi potentiale
carc ar fi putut rezulta in urma castigarii de licitatii si deci s-a constatat diminuarea volumului
vanzarilor cu 1.273.866 lei fata de aceeasi perioada a anului precedent , reprezentind o scaderea a
cifrei de afaceri cu 43.87 %. Datorita estimarii mentinerii incertitudinii la nivel macro-economic, cu
precadere in sectorul energetic, organizatia noastra nu poate anticipa o redresare economica accentuata
in perioada imediat urmatoare si nici pe termen mediu.

Pe de alta parte, cu tot efortul sustinut nu s-a putut realiza diminuarea pierderilor proportional
cu diminuarea cifrei de afaceri, desi in continuare a fost aplicata mentinerea si aplicarea unei stricteti
deosebite in aspectele legate de controlul cheltuielilor.

Comparativ, in cea mai mare parte, cheltuielile efectuate in trimestrul 111 al anului 2016 au
scazut fata de cele inregistrate in aceeasi perioada a anului precedent, pe total acestea fiind dc
2.664.969 lei, respectiv cu 889.523 lei mai mici, respectiv 25,02 %. Rezultatul net la sfarsitul
trimestrului 111 al anului 2016, reliefeaza pierdere in valoare de 553.598 lei, aceasta este cu mult
superioara celei inregistrate in anul precedent.

Lipsa lichiditatilor s-a perpetuat, astfel ca plata multor obligatii s-a facut cu intarzieri foarte mari.
Pentru viitor, evolutia pretului la combustibili, evolutia cursului leu/euro, desfasurarea proceselor
de reorganizare in domeniile energetic, transportului gazelor naturale, transportului feroviar, statutul de
insolventa a unor organizatii din domeniile energetic si petrochimic, vor influenta in mod puternic
asupra dinamicii achizitiilor, investitiilor, modernizadrilor, mentenantei, ceea ce va influenta modul de



comportare al Grupului Industrial Electrocontact pe nisele de piata. De aceea, tinand cont de
interdependentele economice globale, situatia internationala economica si geo-politica, climatul si
mediul local de afaceri, conjunctura economica si sociala de perspectiva, se vor continua eforturile de
micsorare a accentuarii pierderii, concomitent cu alte actiuni de reducere a diferentei dintre venituri si
cheltuieli. Aceasta ar fi posibila doar in situatia in care o parte din marile proiecte pentru care s-au
facut de catre clienti cerereri de oferta, s-ar concretiza in implementarea lor cu produsele ofertate.

2. Descrierea generald a pozitiei financiare siperformantelor emitentului aferente perioadei de timp
relevante

2.a. SITUATIA ECONOMICO-FINANCIARA PE BAZA ELEMENTELOR DE

BILANT

-lei-
ACTIV 01.01.2016 30.09.2016
Imobilizari corporale 13.159.237 13.045.177
Imobilizari financiare 1.298.286 1.298.286
Total active imobilizate 14.457.523 14.343.463
Stocuri 2.127.013 2.425.211
Creante comerciale 1.217.515 825.747
Casa si conturi la banei 175.873 71.904
Alte active circulante 826.061 758.626
Total active circulante 4.346.462 4.081.488
Total activ 18.803.985 18.424.951
PASIV
Capital social 14.500.000 14.500.000
- Subscris si varsat 14.500.000 14.500.000
- Ajustari ale capitalului social 2.986.809 2.986.809
Rezultatul reportat (7.324.857) (8.044.639)
Rezultatul reportat (IAS 29) (6.202.982) (6.202.982)
Alte elemente de natura capitalurilor proprii 12.290.693 12.487.288
Capitaluriproprii 16.249.663 15.726.476
Total datorii pe termen lung 318.655 86.446
Datorii curente 767.232 1.162.554
Datorii comerciale 1.046.229 1.130.702
Tmprumuturi pe termen scurt 173 173
Taxe curente 422.033 318.600
Total datorii pe termen scurt 2.235.667 2.612.029
Total datorii 2.554.322 2.698.475
Total pasiv 18.803.985 18.424.951

2-b. SITUATIA FINANCIAR-CONTABILA PE BAZA CONTULUI DE PROFIT SI

PIERDERE
! -lei-
Nr. DENUMIRE INDICATORI 30.09.2015 30.09.2016
crt.
1 Cifra de afaceri 2.903.354 1.629.488
2. Venituri din productia stocata 306.123 452.895
3. Venituri din productia de imobilizari
4. Alte venituri din exploatare 137.821 32.819



VENITURI DIN EXPLOATARE
Cheltuieli privind marfurile

Cheltuieli materiale

Cheltuieli cu lucrari si servicii executate

S L

de terti
8. Cheltuieli cu impozite si taxe
9. Cheltuieli cu personalul

10. Alte cheltuieli de exploatare
1le Cheltuieli cu amortizarile si
provizioanele
Il CHELTUIELI PENTRU
EXPLOATARE
A. REZULTAT DIN EXPLOATARE
- PROFIT
- PIERDERE
1. VENITURI FINANCIARE
v. CHELTUIELI FINANCIARE
B. REZULTAT FINANCIAR
V. VENITURI EXCEPTIONALE
VI. CHELTUIELI EXCEPTIONALE
C. REZULTAT EXCEPTIONAL
(PIERDERE)
VII. VENITURI TOTALE
VIl CHELTUIELI TOTALE
D. REZULTAT BRUT
- PROFIT
- PIERDERE
IMPOZIT PE PROFIT
E. REZULTAT NET
- PROFIT
- PIERDERE

3.347.298
74.329
919.799
186.923

104.686
1.632.236
507.839
128.680

3.554.492

207.194
1.765
14.714
(12.949)

3.349.063

3.569.206

220.143
0

220.143

2.c. VENITURI DIN ACTIVITATEA DE BAZA

CATEGORIA DE VENITURI 30.09.2015

Venituri din vanzarea marfurilor
Venituri din productia vanduta
Venituri din productia stocata
Venituri din productia de imobilizari
Alte venituri din exploatare

TOTAL VENITURI DIN
EXPLOATARE -

Director.General Executiv,
Alexandru Avasiloaie

94.093
2.809.263
306.123

137.823
3.347.298

Presedinte Executiv,
Viorrc/a Munteanu

2.115.202
5.396
377.639
192.220

207.979
1.431.170
336.506
114.059

2.664.969

549.767
369
4.200
(3.831)

2.115.571
2.699.169

553.598
0

553.598

-lei-
30.09.2016
9.383
1.620.105
452.895

32.819
2.115.202

Director Economie,
Daniela Amjirandei



Nr. Denumire indicatori Formula de calcul 30.09.2016
Crt.

l. Indicatorul lichiditatii  Active curente/Datorii curente 1,56
curente

2. Indicatorul gradului Capital Tmprumutat/Capital Nu este cazul
de Tndatorare propriu X 100

3. Viteza de rotatie a Sold mediu clienti/CA X 270 168
debitelor-clientii (pentru trimestrul 1)

4. Viteza de rotatie a Cifra de afaceri/Active 0,11
activelor imobilizate

1) Oferd garantia acoperirii datoriilor curente din activele curente.
Valoarea recomandata acceptabild este aproximativ 2.

2) Exprima eficacitatea managementului riscului de credit, indicand potentiale probleme de
finantare, de lichiditate, cu influente Tn onorarea angajamentelor asumate.

Capital Tmprumutat = Credite peste 1an

Capital angajat = Capital Tmprumutat + Capital propriu

3) Exprima eficacitatea societatii Tn colectarea creantelor sale, respectiv numarul de zile pana la
data la care debitorii Tsi achitd datoriile cdtre societate.

4) Exprima eficacitatea managementului activelor imobilizate, prin examinarea cifrei de afaceri
(pentru S.I.F. valoarea veniturilor activitatii curente) generate de o anumita cantitate de active
imobilizate.

Precizam faptul ca situatiile financiare aferente trimestrului Il al anului 2016 nu sunt auditate.

Director General Executiv, Director Economic,
Alexandru Avasiloaie Daniela Amaratodei

Presedii
Viorie



