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MARKETING SUPERHEROES

Stimati investitori,

Intr-un context global in care tehnologia evolueazi cu o vitez3
accelerata iar schimbarea de generatii din economia digitala se petrece
sub ochii nostri, 2Performant va lansa pe 1 aprilie 2024
BusinessLeague.com - primul campionat de comert online din lume.

Prin Business League magazinele si marketerii digitali colaboreaza intr-
un mediu gamificat, transparent, corect si predictibil, producand valoare
din ce In ce mai mare In noua economie.

Anul trecut, prin 2Performant au fost generate vanzari online de peste
142 de milioane de euro, iar in 2024 ne propunem sa depasim 200 de
milioane de euro, conform bugetului pe care il supunem votului vostru.

Proiectul, bazat pe un concept unic aflat la intersectia dintre comertul
online, digital marketing si gaming, reprezinta un diferentiator puternic
pe care il avem fata de toate retelele de afiliere din lume. Tin sa subliniez
inca o data ca este un proiect dezvoltat de la zero de echipa 2Performant
pe baza experientei de peste 12 ani de gamificare a colaborarilor dintre
branduri si talentele digitale.

Pe langa cresterea din piata locala care este de asteptat sa accelereze in 2024, prin aceasta lansare, intentionam
sa ne consolidam pozitia regionala.

Incepand cu luna aprilie vom relua planurile de extindere in CEE, pe 6 piete pe care le cunoastem - Cehia,
Slovacia, Polonia, Ungaria, Croatia si Bulgaria.

Anul trecut, 13% din cifra de afaceri 2Performant a provenit din aceste tari. Avem clienti, utilizatori, parteneri
si notorietate de brand in fiecare dintre ele.

Din trimestrul al doilea vom investi in marketing, vanzari, participari la evenimente si construirea de comunitati
locale Business League in regiune. Momentul nu putea fi mai potrivit.

Comertul online din CEE - o piata in crestere - este sub asaltul jucatorilor mari din China si din Vestul Europei,
iar modelele traditionale de a gestiona bugetele de performance marketing nu mai produc randamentele
necesare.

Cererea de profesionisti din domeniu a explodat, iar modelul nostru este singurul care scoate in fata adevaratii
performeri, de ambele parti - magazine si marketeri.

Transpuse in cifre operationale, obiectivele noastre pe 2024 sunt urmatoarele:

2023 Variatie
Magazine online (la final de an) 550 81.82%
Numar vanzari 2,858,928 44.98%
Valoare vanzari € 142,165,776 52.35%

Pe baza lor ne propunem o crestere de 55% a cifrei de afaceri, dublarea profitului brut si cresterea EBITDA cu
131%, pana la 5.6 Milioane RON. Gasiti bugetul detaliat in documentele publicate astazi aici.

Ambitiile noastre sunt insa chiar mai mari de atat.

Dupa consolidarea pozitiei in regiune - pentru care ne uitdm deja si la targeturi de achizitii - anul viitor vom
pregati intrarea pe piata din Statele Unite, o piata in care transparenta, competitivitatea si plata pentru
performanta sunt prevalente in ADN-ul majoritatii antreprenorilor si profesionistilor digitali.


https://ro.2performant.com/aga/

2 PERFORMANT

Planificam aceasta miscare inca de la momentul listarii, ma bucur ca am ajuns in punctul in care ne putem asuma
comunicarea ei publica.

E drept, foarte putine companii de tehnologie romanesti au reusit scalarea la nivel global a unui produs validat
pe piata locala sau regionala.

Pe ce ma bazez cand spun ca 2Performant poate reusi acolo unde cei mai multi au esuat?

Avem un produs unic: o platforma care targeteaza specific noua generatie de
profesionisti din ecommerce carora le ofera o experienta unica de munca si educatie
profesionala.

De ce nu a vazut nimeni ruta asta in afara de noi? Pe langa inspiratie, finantare, noroc, moment si multa
munca, 2Performant a mai avut un avantaj esential fata de alti jucitori: In 2010 - 2012 piata de e-
commerce si de digital marketing din Romania era formata exclusiv din oameni foarte tineri, marea
majoritate early adopters. Pentru a-i atrage pe acestia am recurs la strategia de gamificare, cu
rezultatele care se vad in cresterea companiei de la lansare si pana astazi.

Practic, rezolvand o problema a pietei locale de atunci, am gasit o solutie care rezolva o problema
actuala si viitoare a noii generatii de profesionisti la nivel global:

Cum va arata o zi de munca peste 5, 10 sau 20 de ani?

Noi suntem siguri ca viitorul muncii este un mediu gamificat si platit la performanta, pentru care noi
avem deja o abordare construita si validata in 12 ani.

Industria de ecommerce valoreaza astazi peste 3,200 de miliarde de dolari la nivel mondial si este
estimat sa depaseasca 5,100 de miliarde in 2029.

Nu avem cum sa ignoram aceasta oportunitate.

e Am vazut ca se poate.

Sunt sute de antreprenori romani la nivel global cu afaceri de zeci, sute de milioane sau chiar miliarde
de dolari. Pe cateva zeci dintre ei 1i cunoastem personal si in ultimii 20 de ani i-am urmarit pe toti cei
care au incercat. Am invatat de la ei - atat din succese cat mai ales din esecuri - ale lor dar si ale noastre.

UiPath a aratat intregii lumi ca Romania poate produce Unicorni listati pe Nasdaq.
Ne propunem sa devenim unul dintre urmatorii.
Este posibil? Da.

Este probabil? Statistica nu este in favoarea noastra insa ne uitam la asta ca la o oportunitate
inaccesibila celor multi, un context care ne motiveaza.
Limitele sunt facute pentru a fi depasite si rasplata pentru cei care reusesc este exponential mai mare.

e Avem o echipa sudata care a dovedit in ultimii 2 ani ca poate livra crestere prin
inovatie, predictibilitate si profitabilitate.

Ana Oprita - Chief Technical Officer
Cristina Angelescu - Chief Operating Officer
Adriana lonas - Chief Financial Officer

Alain Gavrilutiu - Creative Director

Sunt cei care conduc echipa 2Performant, au livrat rezultatele din ultimii ani si isi asuma alaturi de mine
planurile de extindere globala. Le multumesc atat lor cat si fiecaruia din cei peste 50 de oameni care
formeaza azi echipa, pentru ambitie, rabdare si perseverenta.

Pentru a sustine cresterea planificata am inceput un amplu proces de adaptare a structurii si culturii
interne, optimizare operationald, atragere si dezvoltare de competente noi si imbunatatirea retentiei in
echipa. Din ultimul trimestru al anului trecut, am adus aldturi de noi consultanti cu experienta in scalarea
organizatiilor si adaptarea la mediul de lucru la distant3, iar rezultatele deja se vad.
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Tot pentru a sustine cresterea, vom extinde Consiliul de Administratie la 5 membri, pentru a aduce 2
antreprenori cu experienta in scalarea la nivel global care sa contribuie direct atat la strategia si
planificarea extinderii, cat si la implementarea ei.

Propunerile noastre sunt Matei Pavel si Vladimir Oane - ambii antreprenori in serie, cu cel putin un exit
semnificativ la activ catre jucatori internationali si cu o foarte buna cunoastere a pietelor in care
intentionam sa intram.

Alaturi de ei, focusul membrilor actuali ai Consiliului - eu, Anda Patzelt si lulian Circiumaru - va ramane
intensificarea relatiei cu piata de capital si asigurarea unui nivel de finantare potrivit pentru
oportunitatea pe care o vizam.

Matei si Vladimir sunt alaturi de 2Performant inca de la inceputuri si au facut parte din board-ul
consultativ atat Tnainte cat si dupa listare. Ma bucur ca au acceptat propunerea de a candida la aceasta
pozitie.

Gasiti detalii in convocatorul Adunarilor Generale - m-as bucura mult daca am primi si alte candidaturi
din partea unor antreprenori sau profesionisti eligibili care isi doresc sa aiba un cuvant de spus in
cresterea viitoare a 2Performant.

o Avem acces la finantare si experienta in atragerea de capital.

Pentru investitiile de care avem nevoie in urmatorii 2 ani pentru a accelera cresterea in conditii de
profitabilitate, vom efectua in acest an o majorare de capital, ale caror detalii le vom publica in luna mai
2024,

Avem o istorie de 15 ani in care am crescut permanent, respectand promisiunile facute investitorilor.
Am demonstrat ca putem sa crestem consistent in conditii de profitabilitate si ne propunem sa facem
asta in continuare.

Pentru eficientd, bazindu-ne pe experienta acumulatd de la listare, va propunem delegarea
implementarii acestei operatiuni catre Consiliul de Administratie, in limitele pe care le puteti vota la
Adunarile din 22 aprilie si ale caror detalii le gasiti in convocatorul publicat astazi.

Banii ridicati prin majorare ii vom investi preponderent in promovare si vanzari pe pietele vizate, dar si
pentru dezvoltarea in continuare a tehnologiei BusinessLeague.com. La momentul respectiv vom
publica, bineinteles, detalii despre destinatia tuturor sumelor pe care intentionam sa le atragem

Comertul online din regiune are zeci de mii de antreprenori onesti, competenti si perseverenti - membri
semnificativi ai noii generatii de oameni de afaceri si profesionisti digitali.

Pentru cei ca ei - de oriunde din lume - construim BusinessLeague.com, iar prin investitia in 2Performant
puteti capta o parte din valoarea pe care ei o creeaza in noua economie.

Va invit, asadar, sa cititi cu atentie ordinea de zi a Adunarilor Generale din 22 aprilie si sa faceti tot posibilul
sa participati - online prin eVote sau fizic, la Hotel Marmorosch la ora 12:00 si 13:00. Dincolo de exprimarea
votului fiecarui investitor interesat ne dorim foarte mult sa primim feedback-ul vostru, mai ales al investitorilor
tineri, asa ca va incurajez sa ne trimiteti intrebari sau comentarii pe marginea documentelor publicate astazi
pe investors@2performant.com daca nu veti putea participa live - fizic sau online.

In incheiere va invit ca inainte de a vi exprima prin vot opinia despre planurile noastre si bugetul propus
pentru 2024, sa reflectati la urmatoarele intrebari:

1. Care este potentialul de crestere locald/regionala/globala al unui proiect aflat la intersectia dintre e-
commerce, digital marketing si gaming, avand la baza un model 100% bazat pe performanta: Cost Per
Sale?

2. Cat poate capta 2Performant din aceasta oportunitate la nivel local/regional/global si de ce resurse
are nevoie pentru fiecare scenariu?

Vom afla raspunsurile impreuna incepand din aprilie.
Ne vedem pe 22.

Dorin Boerescu, CEO & co-founder
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