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In conformitate cu prevederile Regulamentului ASF nr. 5/2018 privind
emitentii de instrumente financiare si operatiuni de piata.

s.C. Visual Fan S.A. (ALW) — Emitent admis pe sistemul alternativ de
tranzactionare AeRO, administrat de Bursa de Valori Bucuresti S.A.
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Performanta financiara. Proiecte ambitioase.
Inovatie si sustenabilitate pentru viitor.




Despre Visual Fan S.A.

Visualfan

Visual Fan S.A, detinatoarea brandului Allview (simbol bursier ALW), fondata in 2002
in Brasov, este o companie romaneasca cu O vasta experienta in productia de
dispozitive mobile inteligente, sisteme Smart Home, tablete, laptopuri si alte
gadgeturi. Compania a evoluat constant, devenind un vizionar si pionier in domeniul

tehnologic romanesc.

In 2022, compania a lansat conceptul
Allview Energy, integrand noi domenii de
activitate cu scopul clar de a construi un
viitor sustenabil — oferind solutii pentru
generarea de energie verde, nutritie
echilibrata si vehicule 100% electrice. Tot in
2022, Allview a devenit primul brand
romanesc care a adoptat tehnologia QLED.

Printre realizarile notabile se numara
parteneriatul direct cu Google Android TV™
(2019), crearea primului asistent vocal in
limba romana — AVI (2017) — si lansarea
celui mai complex sistem Smart Home din
Romania (2016).
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Mesaj CEO catre Investitori

Prin intermediul acestui raport financiar, va prezentam nu doar cifrele anului 2025, ci

rezultatul unei viziuni asumate, al unei munci sustinute si al increderii ca putem construi
durabil. Rezultatele obtinute valideaza directia strategica adoptata in ultimii ani si confirma
eficienta unui model de dezvoltare fundamentat pe diversificare, scalare controlata si
disciplina financiara.

Performanta anului 2025 nu este rezultatul unui factor singular, ci al unei strategii
implementate consecvent, sustinute de eficienta liniilor de business si de o alocare riguroasa
a resurselor. Modelul nostru de crestere se bazeaza pe un portofoliu diversificat, pe investitii
orientate catre randament si pe mentinerea unui echilibru solid intre expansiune si
profitabilitate.

Daca ultimii trei ani pot fi rezumati prin Consolidare si Ascensiune, anul 2026 va reflecta o
etapa de crestere sustenabild, sustinuta de stabilitate financiara si executie disciplinata.

Acest an a fost unul al evolutiei si al consolidarii celor patru piloni de business — Electro IT,
Allview Energy, Allview Auto si ecosistemul digital ERA. Proiectele dezvoltate in toate diviziile
arata maturizarea organizatiei si capacitatea noastra de a construi modele de business
sustenabile, adaptate unei piete in continua transformare.

Cresterea remarcabila din 2025 nu este rezultatul unui context favorabil, ci al muncii
constante, al disciplinei si al unei viziuni clare. Ea a fost posibila datorita know-how-ului
acumulat in peste doua decenii de activitate, increderii construite in piata si unui
management solid, sustinut de o echipa de specialisti dedicati.

2025 a confirmat ca fundatia construita in anii anteriori este una solida si pregatita sa sustina
noi etape de crestere.

in 2026, ne propunem si ducem aceastd evolutie la un nou nivel de maturitate. Vom
consolida zona de servicii Full EPC si vom intari pozitia noastra ca partener stabil si de
incredere in sectorul energiei verzi. Vom integra mai profund mobilitatea electrica si solutiile
smart intr-un ecosistem coerent, conectand energia, tehnologia si experienta utilizatorului
intr-un model de business complet si sustenabil.

Ne concentram pe stabilitate operationald, pe parteneriate pe termen lung si pe cresterea
echilibrata a fiecarei divizii, astfel incat dezvoltarea noastra sa fie nu doar vizibila, ci durabila.

Cred cu tarie ca urmatoarea etapa a Visual Fan nu va fi definita doar prin crestere, ci prin
capacitatea noastra de a transforma performanta in stabilitate, inovatia in impact si
viziunea in realitate.

Privim inainte cu incredere, hotarati sa construim pe termen lung, cu responsabilitate si
ambitie.

Cu deosebita consideratie,Visual Fan S.A., prin administrator,
Peticila Florentin Lucian



¥ PERFORMANTA FINANCIARA

Rezultate Financiare 2025 — Performanta si Consolidare

La nivel individual, compania VISUAL FAN a inregistrat o crestere semnificativa a cifrei de
afaceri, ajungand la 200,35 milioane lei in 2025, comparativ cu 95,67 milioane lei in 2024.
Aceasta evolutie reflecta consolidarea pozitiel pe piata, extinderea portofoliului de activitati
Si cresterea capacitatii operationale.Profitul net a atins 12,5 milioane lei in 2025, fata de 5,6
milioane lei in 2024, iar marja neta s-a situat la 6,25%, indicand o imbunatatire a eficientei
operationale si a controlului costurilor.

200,35M 12,5M 6,25%

Cifra de afaceri Profit net Marja neta

Lei — crestere de la 95.67 M Lei — crestere de la 5,6M Eficienta operationala

Performanta la nivel de Grup

La nivel de Grup, cifra de afaceri a avansat de |la 131,14 milioane lei in 2024 la 236,27 milioane lei in
2025, in timp ce profitul net a crescut de |la 10,45 milioane lei |a 16,83 milioane lei, cu o marja de
7,12%. Aceste rezultate evidentiaza sinergiile dintre entitatile din Grup si capacitatea structurii

integrate de a genera performanta sustenabila.
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VIZIUNE 2026

Strategia 2026 — De la Ascensiune la Durabilitate

Dezvoltarea a fost realizata etapizat, cu rabdare si consecventa. Au fost consolidate
directii strategice, au fost scalate modele de business noi, iar evolutia pe mai multe
planuri simultan a confirmat coerenta strategiei adoptate.
Anul 2025 a validat soliditatea bazei construite in timp — sustinuta de peste doua
decenii de experienta, de increderea consolidata in piata si de expertiza unei echipe

de profesionisti.

In 2026, viziunea noastrd este clard: sa transformam aceastd ascensiune intr-o
crestere stabild, predictibila si sustenabila, consolidand pozitia Visual Fan ca grup
integrat, capabil sa livreze solutii complete intr-o economie aflata in transformare.

Allview Energy

Consolidarea
pozitiei ca una
dintre cele mai
stabile companii
Full EPC din
Romania.
Extinderea gamei
de servicii inclusiv
mentenanta si
solutii energetice
integrate,
parteneriate pe
termen lung cu
clienti industriali
si institutionali.

Allview Auto

Dezvoltarea diviziei
de mobilitate
electrica prin
diversificarea
portofoliului si
extinderea retelei
de parteneri.
Integrarea
mobilitatii Tn
ecosistemul
energetic al
Grupului cu solutii
complete pentru
companii si
utilizatori finali.

IT&C — Nucleul Stabil

Consolidarea
segmentelor
mature, extinderea
electrocasnicelor
orientate spre
eficienta
energetica si
integrarea
produselor intr-un
ecosistem
conectat, adaptat
locuintei moderne.

Strategia 2026 este despre echilibru intre ambitie si stabilitate. Despre
transformarea ascensiunii in durabilitate. Despre consolidarea unui grup care a
crescut organic si care este pregatit sa faca pasul urmator.

erog
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ERA — Ecosistem Digital

Accelerarea
dezvoltarii
ecosistemului
ERA, consolidand
integrarea dintre
hardware si
software
Cresterea
ponderii
veniturilor
recurente din
servicii digitale si
licente.



PILONUL1 IT&C

N ALLVIEWV

IT&C si Electronice de Consum — Nucleul Stabil al

Businessului

Tn 2025, Divizia IT&C a continuat sa reprezinte nucleul solid al companiei —
fundamentul pe care am construit fiecare etapa de dezvoltare. Aceasta nu este doar o
linie de business maturd, ci infrastructura care ofera stabilitate financiara,
predictibilitate si forta de a investi in viitor. Fluxul constant de venituri si reteaua
consolidata de distributie au creat cadrul necesar pentru extinderea strategica in noi

categorii de produse.

Transformare strategica

Un moment definitoriu al anului a fost
extinderea portofoliului catre zona electro-IT
orientata spre confort si eficienta energetica.
Lansarea gamei de aparate de aer
conditionat si introducerea masinilor de
spalat Allview Sensy, echipate cu algoritmi
de inteligenta artificiala care optimizeaza
consumul de apa si energie, marcheaza
trecerea de la un portofoliu predominant
axat pe electronice clasice catre un
ecosistem de produse gandite pentru viata
de zi cu zi.

Aceasta evolutie nu inseamna doar
diversificare, ci maturizare — asumarea unui
rol mai amplu in viata consumatorilor, acela
de furnizor de solutii inteligente pentru
locuinta, nu doar de produse individuale.

Divizia IT&C  si-a mentinut
relevanta si performanta intr-un
context de piata competitiv.

Stabilitatea acestor segmente
confirma ca am construit branduri
si relatii durabile cu clientii nostri.
Ele continua sa genereze volum,

vizibilitate si incredere.

Strategia: Consolidam ceea ce
functioneaza, inovam acolo unde
vedem potential si construim
etapizat, cu responsabilitate.
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Aliview Energy —Full EPC in Energie Verde

Adoptarea strategiei Allview Energy, in urma cu peste trei ani, a insemnat mai mult
decat o extindere de portofoliu — a fost decizia prin care Visual Fan a ales sa isi asume
un rol activ in tranzitia catre energie verde. in 2025, aceastd directie a devenit
pilonul principal de crestere al companiei si motorul care a sustinut o parte
semnificativa din evolutia financiara.

Prin divizia Allview Energy, compania s-a consolidat ca integrator de solutii si furnizor
de servicii Full EPC (Engineering, Procurement, Construction), oferind clientilor —
investitori, companii si dezvoltatori — un parteneriat complet: de la analiza si
proiectare tehnica, la achizitia echipamentelor, executie, punere in functiune si servicii
post-implementare. Gestionam proiecte fotovoltaice, sisteme de stocare, lucrari de
medie si inalta tensiune si integrarea acestora in retelele de distributie.

Proiecte Majore in Portofoliu

Parc Fotovoltaic 45 MW Parc 8,9 MW
Finalizat la inceputul anului 2026 Realizat in proportie de 70% in 2025
Stocare 65 MWh Stocare 120 MWh

Proiect strategic de anvergura cu

Unitate de stocare energie cu finalizare in 2026
finalizare in 2026

La nivel operational, colaborarile cu unii dintre cei mai importanti jucatori industriali
din Romania confirma ca Allview Energy nu este doar o directie strategica, ci un
angajament asumat de a livra solutii sustenabile, cu impact real.

In perioada 2026-2027, ne concentram pe atragerea si implementarea proiectelor de
anvergura, care sa consolideze pozitia Allview ca partener relevant si de incredere in
sectorul energiei verzi. Credem ca tranzitia energetica nu este doar o directie

strategica, ci o responsabilitate pe care ne-o asumam cu seriozitate si determinare.
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Allview Auto — Consolidarea Pozitiei in Mobilitatea

Electrica

Divizia Allview Auto a evoluat rapid de la etapa de lansare la una de scalare
comerciala. Tn anul 2025, modelul Allview CityZEN a ocupat locul I la nivel national
in categoria sa, in topul Tnmatricularilor de autovehicule full electrice, confirmand
atractivitatea produsului si relevanta acestuia pentru utilizatorii care urmaresc costuri
reduse de exploatare si un impact minim asupra mediului.

—)—

Locul | National

Allview CityZEN — lider
in categoria sa la

Desemnat in categoria
micro (16+ ani),

24
Best Electric City Car 2025

Vanzari Record
In 2025, vanzarile s-au
dublat fata de anul
precedent, marcand un

inmatriculari de confirmand excelenta salt  semnificativ. in
vehicule full electrice produsului dinamica de crestere a
2025 companiei.

Extindere si Diversificare

Extinderea retelei de parteneri la
nivel national si lansarea gamei
comerciale CityARGO intadresc
rolul Allview Auto ca al doilea
pilon strategic al conceptului
Green by Allview.

Viziune pe Termen Lung

Ne propunem sa construim un portofoliu
complet de solutii de mobilitate electrica,
sustenabil pe termen Ilung si ancorat in
realitatea pietei. Performanta comerciald din
2025 confirma ca mobilitatea electrica devine o
alegere asumata, bazata pe convingere si
utilitate reald, nu doar pe stimulente temporare.

Allview CityZEN a dominat piata mobilitatii electrice in 2025, cu
peste 42% cota de piata pe segmentul sau

Performantele din 2025 ne confirma faptul ca Allview Auto raspunde unei nevoi reale

si ca mobilitatea electrica urbana este tot mai prezenta in viata de zi cu zi. Construim

pas Cu pas un ecosistem care sa ofere mai mult decat produse: o experienta

completa, sustinuta de parteneri de incredere si servicii de calitate. Privind spre 2026,

ne concentram pe extindere, diversificare si pe consolidarea pozitiei Allview Auto ca

un reper regional in mobilitatea sustenabila.
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Proiectul ERA — De la Produs Smart la Ecosistem
Conectat

Proiectul ERA avanseaza prin extinderea functiilor si optimizarea experientei de
utilizare, pentru a le oferi abonatilor solutii tot mai eficiente si usor de folosit in
atingerea obiectivelor zilnice.

Frigiderul Inteligent ERA Prezenta in Retail

Allview ERA Side by Side, integrat Frigiderele Smart Allview ERA Side by Side
cu launcherul ERA Fridge, sunt deja disponibile intr-un mare lant de
depaseste rolul unui electrocasnic retail la nivel national, confirmand interesul
obisnuit si se transforma intr-un pietei pentru solutii smart care reduc risipa
hub central al locuintei moderne. alimentara si sustin un stil de viata echilibrat.

Compatibil cu numeroase Viziune pe Termen Mediu
dispozitive smart, acesta pune la
dispozitia utilizatorilor instrumente
practice pentru:

Ne propunem sa dezvoltam aceasta platforma
astfel incat ponderea veniturilor generate de
software, servicii si licente sa creasca
Reducerea risipei alimentare gradual in structura Grupului, completand
Planificarea alimentatiei vanzarea de hardware cu fluxuri de venit cu
Adoptarea unui stil de viata caracter mai recurent si marje potential
echilibrat si sustenabil superioare.

> a el

Recurring
Revenue

Hardware

Smart Integration Digital Services
Products 9 9

Evolutia de la produs fizic la ecosistem digital reprezinta transformarea strategica prin
care ERA va genera venituri recurente din servicii si licente, construind un model de
business tot mai echilibrat si scalabil.
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Divizia Electro IT — Portofoliu Diversificat

Divizia Electro IT reuneste mai multe categorii de produse — televizoare, smartphone-
uri, aparate de aer conditionat si masini de spalat rufe. Anul 2025 a adus noutati
importante prin lansarea si diversificarea portofoliului cu trei game esentiale,
consolidand prezenta Allview pe piata electronicelor de consum.

ALLVIEW SENSY = ALLVIEW SENSY

Clean. Smart. Eco. Clean. Smart. Eco.
ALWAYS IN CONTROL wbw"*mnm

7 Y

@ with Al Smart One Touch

Gama iPlay 6300
Bucura-te de o imagine clara si detaliata

VIDAA  NETFLIX  MEX  Shed

Gama de Televizoare Aparate de Aer Conditionat Masini de Spalat Allview
iPlay6300 Allview Sensy Sensy cu Al

Seria iPlay6300 ofera Gama Allview Sensy Patru modele (8 kg SLIM si
tehnologie 4K UHD, HDR, integreaza functii avansate 10 kg SLIM), cu motor
Dolby Audio si sistem de purificare a aerului: BLDC inverter controlat de
VIDAA optimizat, in ionizare, lumina UV, filtre algoritmi Al. Functii
diagonale de la 24" la 65" HEPA, Anti-Mites si avansate: Al Anti Vibratie,
R3mane un element Photocatalyst, plus control Smart One Touch Al
esential in oferta de inteligent prin Wi-Fi. O (program optimin 3
electronice, contribuind la  solutie de climatizare secunde) si sterilizare cu
mentinerea unei baze performantd, accesibild si ~ abur pentru eliminarea
solide de venituriin cadrul  cu design modern. bacteriilor si alergenilor.
diviziei IT&C.

Viziunea noastra este sa transformam Allview intr-un brand care ofera nu doar
tehnologie, ci solutii integrate, adaptate stilului de viata al utilizatorilor. Extinderea
gamei de electrocasnice face parte dintr-o strategie pe termen lung, bazata pe
inovatie, inteligenta artificiala si design functional.




EVENIMENTE IMPORTANTE 2025 )‘1 ALLVIE\V’

ENERGY J

Parcul Fotovoltaic Tandarei - 45,15 MW

 ~24,6 MIL. EUR

Contractul semnat cu Tenersolar Park S.R.L. vizeaza dezvoltarea unui parc fotovoltaic
de 4515 MW in localitatea Tandarei, judetul lalomita. Valoarea totala: 24,6 milioane
euro, Acest contract a marcat primul pas dintr-o serie de proiecte ambitioase
planificate pentru 2025.

NALLVIEWV,

ENERGY J

CENTRALA ELECTRICA

FOTOVOLTAICA

Tandarei

46 MWp

implementare Full EPC

Prin acest proiect, Allview Energy a livrat solutia tehnica in regim Full EPC
(Engineering, Procurement & Construction), gestionand integral un pachet complex
ce a inclus proiectare, furnizare echipamente, executie, integrare de sisteme, testare si
documentatie tehnica. Etapa de proiectare, atent coordonatd, a creat baza unei
executii controlate si a unei integrari eficiente, asigurand coerenta tehnica si
respectarea standardelor asumate.

Implementarea simultana a unui parc fotovoltaic de 46 MWp, a unei statii electrice
35/110 kV, a unei linii electrice subterane de inalta tensiune si a unui sistem SCADA
complet integrat demonstreaza capacitatea noastra de a dezvolta proiecte energetice
de infrastructura in regim integrat. Abordarea Full EPC a asigurat coordonarea tuturor
etapelor critice — de la proiectare tehnica si detalii de executie pana la montaj,
integrare, testare si documentatie de conformitate — garantand unitate tehnica si
livrare la cele mai inalte standarde de calitate.
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Proiecte de Stocare a Energiei (BESS)

Allview Energy isi consolideaza pozitia de jucator strategic in ecosistemul energetic
national prin doua proiecte majore de stocare a energiei in baterii - Full EPC BESS

Toplita - 65 MWh Teius - min. 116,96 MWh
Contract cu Renovatio Trading S.R.L,,
valoare estimata ~9,2 mil. EUR.
Termen de implementare: 7 luni.
Parteneriat cu Trina Storage -
debutul acesteia pe piata
romaneasca. Obiectiv. optimizarea
echilibrului retelei nationale.

65 MWh 117 MWh €25.8M

Toplita Teius Valoare totala

Contract cu Teius Solar S.R.L. (grup
Eurowind Energy), valoare de peste
16,6 mil. EUR, implementare 12 luni.
Cel mai amplu proiect de stocare din
portofoliul Visual Fan.

Stocare energie, Harghita Cel mai mare proiect BESS Realizare sisteme Full EPC BESS

07 O

Proiect de Stocare a Energiei (BESS)




EVENIMENTE IMPORTANTE 2025

Salina Cacica - Proiect Finalizat

v FINALIZAT T3 2025

Allview Energy anunta finalizarea cu
succes a parcului fotovoltaic de ENERGY J
aproximativ. 2 MWp amplasat in
localitatea Partesti de Jos, judetul
Suceava. Proiectul a fost implementat in
parteneriat cu Societatea Nationala a
Sarii S.A., un actor-cheie in industria
extractiva din Romania.

NALLVIEWV

S A

Colaborarea dintre Visual NALWVIEY, & g
Fan si Societatea Nationala

a Sarii depaseste sfera unui
parteneriat de afaceri — este
O convergenta a unei
viziuni comune pentru un
viitor mai verde si mai

. . ALLVIEW ENERGY
ef|C|ent energ eth finalizeaza proiectul fotovoltaic de la Salina Cacica S

1,963 MWp

Resita - Parc Fotovoltaic
~8,9 MWp In derulare

Valoare proiect
5,4 milioane de euro

Parc fotovoltaic

Allview Energy a semnat in 2025 contractul pentru proiectarea si executia unui parc
fotovoltaic de aproximativ 8,9 MWp in Municipiul Resita. Amplasat intr-o zona forestiera,
pe un deal cu relief stdncos si acces dificil, proiectul implica provocari tehnice si logistice
semnificative. Lucrarile deja demarate confirma capacitatea echipei de a gestiona eficient
proiecte in conditii complexe.
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Allview Auto — Mobilitate Electrica

Allview Auto, divizia de mobilitate electricd a companiei Visual Fan, incheie anul 2025 cu
rezultate solide, confirmandu-si pozitia de lider pe segmentul vehiculelor electrice
urbane care pot fi conduse de la 16 ani, cu permis categoria Bl.

Pe parcursul anului 2025, Allview Auto a atins o cota de piata de peste 42%,
consolidandu-si statutul de lider. Tendinta ascendenta s-a accentuat in luna decembrie,
cand CityZEN a atins 59% cota de piata, confirmand dinamica pozitiva si cresterea

sustinuta a segmentului.

X ALLVIEWV

Allview CityZEN
Lider de Piata

Allview CityZEN a dominat piata mobilitatii electrice in 2025.

Peste 42% cota de piatd pe segmentul sau. CityZ=-N

Allview Auto isi face debutul in
industria  mobilitatii  electrice
comerciale, lansand o gama de
autovehicule comerciale electrice
concepute pentru transport
urban si periurban. Evenimentul
CARGO de lansare a avut loc pe 04 aprilie

2025, |a Pentagon Events din

Bucuresti, unde a fost prezentat
Mobilitate electricd pentru afacerea ta noul model de autoutilitard full

electrica, e-VanGO.

VERSIUNE
PICK~-UP

Modelele sunt concepute pentru antreprenorii care isi doresc un transport eficient,
fiabil si sustenabil in domenii precum livrari, logistica, depozite, fabrici si agricultura
— atat in orase, cat si in zonele rurale.



Grupul Visual Fan — Intervision Trading (AKAI)

DIVERSIFICARE &REECHILIBRARE A K A I

Strategia 2026 marcheaza tranzitia catre un model de business mai echilibrat, mai
rezilient si orientat ferm catre crestere profitabila la nivel regional.

Obiectivul central: reducerea dependentei de piata din Romania si consolidarea unei
structuri de venituri diversificate, sustenabile si scalabile.

Dezvoltare Portofoliu

20 modele noi planificate pentru 2026,
cu focus pe segmentele cu cea mai
ridicata performanta comerciala si
marja.

PL Polonia @ consolidare Amazon Germany
Regional3 Deschiderea unui canal
Nou distribuitor activ — strategic pe una dintre

Cehia, Croatia, Grecia,

piatd prioritara de Bulgaria — partener cele mai mari pie’ge de
intrare e-commerce din
existenti cu potential Europa.
de crestere
=0l Segmente ﬁf Crestere Sustenabila Valoare Medie
Performante Sustenabila Crescuta
Portofoliul este extins prin 2026 marcheaza Strategia consolideaza
lansarea a 20 modele noi in accelerarea pozitionarea
categoriile cu tractiune investitiei in competitiva si sustine
confirmata - pick-up, radio si segmentele cu cea imbunatatirea
boxe performante — cu focus mai ridicata valoare profitabilitatii prin
pe diferentiere, marja adaugata. optimizarea mixului de
superioara si cerere regionala produs si cresterea
in crestere. valorii medii per unitate.

Obiectiv Strategic 2026: Consolidarea pozitiei regionale si revenirea pe o
traiectorie sustenabila de crestere, sustinand obiectivul Grupului Visual Fan de
crestere pe termen lung a valorii pentru actionari.



Buget Planificat - Realizat 2025

Executia bugetara pentru anul 2025 confirma soliditatea modelului de planificare
financiara si coerenta strategiilor implementate. Rezultatele realizate se aliniaza
consistent cu bugetele asumate, reflectand o buna executie operationala si o
capacitate reala de anticipare si control.

Aceasta acuratete este construita pe peste 20 de ani de experienta in elaborarea
bugetelor, gestionarea cash flow-ului si dezvoltarea de previziuni financiare
fundamentate pe analize riguroase — la nivelul fiecarei divizii: Electro IT, Allview
Energy, Allview Auto si ecosistemul ERA.

Planificat Realizat Procent Realizat
VISUAL FAN
Visual Fan CA 197,568,263 200,352,921 101.41%
Visual Fan profit 12,952,965 12,525,388 96.70%
Procent profit 6.56% 6.25% 95.36%

Pentru Visual Fan, faptul ca previziunile financiare au fost foarte apropiate de rezultatele
finale reflecta maturitatea organizationald, disciplina financiara si capacitatea de a
transpune strategia in executie. Aceasta predictibilitate contribuie la stabilitatea
perceputa de investitori si parteneri si consolideaza increderea in directiile asumate
pentru 2026, unde accentul ramane pe crestere sustenabila, dezvoltarea zonei Full EPC si
integrarea coerenta a celor patru piloni de business.

Pentru noi, planificarea nu este un exercitiu formal, ci un instrument strategic esential
care sustine dezvoltarea pe termen lung si transforma viziunea in rezultate masurabile.

GRUP Planificat Realizat Procent Realizat
Grup CA 258,729,676 236,274,294 91.32%
Grup profit 21,449,748 16,833,596 78.48%
Procent profit 8.29% 7.12% 85.94%




Evolutia Financiara - Grup Visual Fan

a4 PERFORMANTA PE 5 ANI

In aproape doua decenii de activitate, Allview a construit nu doar solutii tehnologice
inovatoare, ci si un model de business solid, scalabil si profitabil. Evolutia este
rezultatul unei echipe care a demonstrat constant viziune, competenta si maturitate,
transformand fiecare provocare intr-un pas inainte. Obstacolele au devenit oportunitati
de a invata, de a ne adapta si de a creste.

Fiecare realizare a fost posibila datorita unei echipe unite, animate de perseverenta,
determinare si pasiune. Drumul parcurs arata ca suntem pregatiti pentru ceea ce
urmeaza — cu incredere, responsabilitate si convingerea ca fiecare pas ne apropie de
viziunea construita zi de zi.

Cifra de afaceri si profitul net - Grup Visual Fan

Indicator 2021 2022 2023 2024 2025 A%
Cifra de afaceri 121,274,081 112,471,727 133,829,858 131,137,416 236,274,294 +80.17%
Profit net 8,410,939 4,746,081 6,622,032 10,451,712 16,833,596 +61.06%
Marja neta de 6.94% 4.22% 4.95% 7.97% 7.12% -10.61%
profit
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Grupul Visual Fan a inregistrat o crestere spectaculoasa a cifrei de afaceri de +80.17% in 2025, atingand
236.3 milioane lei, In timp ce profitul net a crescut cu +61.06% la 16.8 milioane lei.



Performanta Visual Fan - Entitate Individuala

e N

et VISUAL FAN S.A.
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200.4M 12.5M 6.25%

Cifra de afaceri 2025 Profit net 2025 Marja neta
Crestere de +109.42% fata de Crestere de +121.04% fata de Tmbunatatire de la 5.92% in
2024 2024 2024

Evolutie Visual Fan (2021-2025)

Indicator 2021 2022 2023 2024 2025 A%

Cifra de afaceri 121,274,081 85,953,207 107,965,015 95,671,921 200,352,921 +109.42%
Profit net 8,410,939 62,765 4,544,384 5,666,451 12,525,388 +121.04%
Marja neta 6.94% 0.07% 4.21% 5.92% 6.25% +5.55%

Marja neta (%)

2021 2022 2023 2024 2025

A

Visual Fan a demonstrat o revenire remarcabila de la marja de doar 0.07% din 2022, ajungand la
6.25% in 2025, confirmand rezilienta si capacitatea de adaptare a modelului de business.



Indicatori de Bilant (lei) - Valori Individuale

sle BILANT 2024 VS. 2025

Active

Indicator

Active imobilizate
Imobilizari necorporale
Imobilizari corporale
Imobilizari financiare
Active circulante
Stocuri

Creante

Investitii pe termen scurt

Casa si conturi la banci
Cheltuieliin avans

Total activ

F=OED)

Active imobilizate Capitaluri proprii

2024
6,791,265
24,266
366,413
6,400,586
116,990,466
37,766,171
58,614,885
1,818,435
18,790,976
1,973,075

125,754,806

2025
6,936,117
15,522
520,009
6,400,586
222,126,972
90,509,858
96,888,154
1,974,089
32,754,872
2,010,915

231,074,004

Active circulante

—— et

Pasive

Indicator

Datorii curente

Datorii pe termen lung
Provizioane

Venituriin avans

Total datorii
Capitaluri proprii
Capital subscris si varsat
Prime de capital
Rezerve legale

Alte rezerve

Profit reportat

Profit exercitiu

Total capitaluri si datorii

Total datorii

2024
44,823,006
0

2,713,442
-4,762
47,531,686
78,223,120
671,974
16,211,730
133,332
50,004,644
5,534,988
5,666,451

125,754,806

2025
140,003,620
0

4,358,483
-4,762
144,357,341
86,716,663
671,974
16,211,730
133,332
50,004,644
7,169,594
12,525,388

231,074,004

200

150

100

%3]

0

Totalul activelor a crescut de la 125.8 milioane lei la 231.1 milioane lei, reflectand

expansiunea semnificativa a activelor circulante, in special a stocurilor si creantelor.

Capitalurile proprii au crescut la 86.7 milioane lei, sustinute de profitul exercitiului de 12.5

milioane lei.



Contul de Profit si Pierdere 2025

| ) VALORI INDIVIDUALE (LEI) |

Venituri
Indicator 2024 2025 preliminar
Venituri din exploatare 105,266,443 200,157,947
Cifra de afaceri 95,671,921 200,352,922
Productia vanduta 78,769,101 1,837,157
Venituri din vanzarea marfurilor 17,045,622 198,681,974
Reduceri comerciale acordate 142,803 166,210
Alte venituri din exploatare 768,583 -278,148
Venituri aferente costului productiei in curs 8,825,939 83,173
Venituri financiare 4,842,263 1,783,322
Venituri totale 110,108,706 201,941,268
Cheltuieli
Indicator 2024 2025 preliminar
Cheltuieli din exploatare 101,248,513 185,070,313
Cheltuieli cu materii prime si materiale 62,434,545 523,175
Alte cheltuieli materiale 82,820 68,251
Cheltuieli cu energia si apa 76,519 105,098
Cheltuieli privind marfurile 14,249,518 164,532,554
Cheltuieli cu personalul 4,567,370 5,993,670
Cheltuieli cu amortizarea 172,713 238,818
Ajustari active circulante 2,201,330 -243164
Alte cheltuieli de exploatare 16,311,214 12,206,869
Ajustari provizioane 1,152,483 1,645,041
Cheltuieli financiare 1,911,936 1,807,521
Cheltuieli totale 103,160,449 186,877,834
Rezultate Finale
Rezultat operational Rezultat financiar
15,087,634 lei -24.199 lei

Rezultat brut
15,063,434 lei

Rezultat net 2025: 12,525,388 lei

Impozit pe profit
2,538,040 lei

Marja neta: 6.25%



U CONFORMITATE
Cadrul Contabil si Principii Aplicate

Situatiile financiare ale societatii au fost intocmite in conformitate cu Legea 82/1991
republicata si cu Standardele OMF 1802/2014 cu modificarile ulterioare. Toate
cerintele legale referitoare la inregistrarea corecta a documentelor din tranzactiile
financiare au fost desfasurate astfel incat sa asigure o imagine reald si justa a
situatiilor financiare.

&

Politici conforme Pozitie reala

Politicile contabile sunt conforme Situatiile financiare reflecta pozitia

reglementarilor in vigoare financiara reala a societatii
+ é’_T:Q

Continuitate Fara compensari

Tntocmite respectand principiul Bilantul contabil sau conturile de venituri si

continuitatii activitatii cheltuieli nu sunt compensate

[J Conducerea considera ca Societatea va putea sa-si continue activitatea in
viitorul previzibil, iar aplicarea principiului continuitatii activitatii in intocmirea
situatiilor financiare este justificata.
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