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Despre Visual Fan S.A.

Visual Fan S.A., deținătoarea brandului Allview (simbol bursier ALW), fondată în 2002 
în Brașov, este o companie românească cu o vastă experiență în producția de 
dispozitive mobile inteligente, sisteme Smart Home, tablete, laptopuri și alte 
gadgeturi. Compania a evoluat constant, devenind un vizionar și pionier în domeniul 
tehnologic românesc.

În 2022, compania a lansat conceptul 
Allview Energy, integrând noi domenii de 
activitate cu scopul clar de a construi un 
viitor sustenabil — oferind soluții pentru 
generarea de energie verde, nutriție 
echilibrată și vehicule 100% electrice. Tot în 
2022, Allview a devenit primul brand 
românesc care a adoptat tehnologia QLED.

Printre realizările notabile se numără 
parteneriatul direct cu Google Android TV  
(2019), crearea primului asistent vocal în 
limba română — AVI (2017) — și lansarea 
celui mai complex sistem Smart Home din 
România (2016).
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Mesaj CEO către Investitori
Prin acest raport financiar, prezentăm mai mult decât rezultatele anului 2025. 
Prezentăm expresia unei construcții strategice mature, susținute de peste 20 de 
ani de experiență, de disciplină operațională și de o viziune orientată consecvent 
către dezvoltare sustenabilă.

Performanța obținută confirmă soliditatea modelului nostru de business și 
capacitatea companiei de a genera creștere prin decizii bine fundamentate, 
optimizarea atentă a bugetelor și alocarea riguroasă a resurselor. Rezultatele anului 
2025 validează direcția strategică adoptată și reflectă eficiența unui portofoliu 
diversificat, construit în jurul unor linii de business complementare și reziliente.

Evoluția companiei a fost susținută de consolidarea celor patru piloni strategici – 
Electro IT, Allview Energy, Allview Auto și ecosistemul digital ERA – fiecare 
contribuind la întărirea unei platforme de creștere echilibrate, scalabile și adaptate 
dinamicii unei piețe aflate în continuă transformare. Această performanță este 
rezultatul unei viziuni implementate cu consecvență, al unui management prudent și 
al unei capacități reale de a transforma experiența acumulată în avantaje competitive 
sustenabile.
Într-un context economic complex, disciplina financiară și optimizarea continuă a 
bugetului au reprezentat repere esențiale în menținerea echilibrului dintre investiție, 
eficiență și profitabilitate. Privind către 2026, compania intră într-o nouă etapă de 
maturizare strategică. Obiectivul nostru este să accelerăm dezvoltarea într-un mod 
sustenabil, păstrând același standard ridicat de rigoare financiară și aceeași atenție 
acordată calității.
Strategia pentru 2026 are în centru consolidarea zonelor cu potențial ridicat, 
extinderea controlată a capabilităților operaționale și continuarea unei politici 
bugetare responsabile, orientate către randament și stabilitate pe termen lung. Vom 
continua cu hotărâre extinderea în zona serviciilor Full EPC și dezvoltarea diviziei 
de mobilitate electrică, consolidând totodată soluțiile smart într-un model de 
business coerent, modern și sustenabil, pe care îl privim cu încredere și determinare, 
convinși că prin energie, tehnologie și inovație integrată putem construi un ecosistem 
puternic, relevant și durabil pentru viitor.

Dacă ultimii trei ani pot fi rezumați prin Consolidare și Ascensiune, anul 2026 va 
reflecta o etapă de creștere sustenabilă, susținută de stabilitate financiară și 
execuție disciplinată.

Cu deosebită considerație, Peticilă Florentin Lucian — Administrator, Visual Fan S.A.

Privim anul 2026 cu energie pozitivă, cu curaj și cu convingerea că avem toate 
resursele necesare pentru a construi mai departe, mai puternic și mai inteligent.

Viitorul Visual Fan nu va fi definit doar de creșterea indicatorilor financiari, ci de 
capacitatea noastră de a converti experiența în valoare, strategia în rezultate durabile 
și ambiția în construcție pe termen lung. În 2026, mergem mai departe cu încredere 
și responsabilitate, orientați către consolidare inteligentă, decizii curajoase și o 
dezvoltare sustenabilă, susținută de fundația solidă construită în peste 20 de ani de 
activitate.



ANALIZĂ COMPARATIVĂ

Companie Individuală VISUAL FAN si  Grup 

Tabelul de mai jos sintetizează principalii indicatori financiari pentru compania 
individuală VISUAL FAN și pentru Grupul VISUAL FAN, permițând o comparare directă 
a performanțelor în anii 2024 și 2025. Diferențele dintre cele două niveluri de raportare 
evidențiază contribuția entităților suplimentare din Grup și impactul consolidării 
asupra rezultatelor financiare agregate.

Indicator Companie 
2024

Companie 
2025

Grup 2024 Grup 2025

Cifra de Afaceri (Lei) 95.671.921 200.991.803 131.137.416 236.913.176

Profit Net (Lei) 5.666.451 12,779,924 10.451.712 17,088,132

Marja Netă 5,92% 6,36% 7,97% 7,21%

Creștere Cifra de 
Afaceri

— +110,8% — +80,66%

Creștere Profit Net — +125.54% — +63.5%

La nivel individual, VISUAL FAN a livrat în 2025 o performanță financiară solidă, 
confirmată de o cifră de afaceri semnificativă, un profit net consistent și o marjă 
netă de 6,36%. Rezultatele obținute evidențiază eficiența operațională a companiei, 
maturizarea portofoliului de activități și disciplina financiară care susține o dezvoltare 
echilibrată și sustenabilă.

La nivel de Grup, rezultatele din 2025 confirmă sinergiile dintre entitățile integrate și 
capacitatea structurii consolidate de a genera performanță sustenabilă. Cifra de 
afaceri a Grupului a atins 236,91 milioane de lei, iar profitul net a crescut la 17.08 
milioane de lei, cu o marjă netă de 7,21%. 



Context strategic și premise de buget

Bugetul este construit pe baza performanțelor realizate în 2025 și are la bază o 
abordare de creștere sustenabilă, susținută de:

Experiență dovedită
Peste 20 de ani de experiență în 
dezvoltarea companiei și în 
optimizarea bugetelor.

Disciplină financiară

Disciplină financiară și control 
riguros al alocării resurselor.

Prioritizare strategică
Prioritizarea liniilor de business cu 
tracțiune demonstrată și marjă 
atractivă.

Sinergii de grup
Valorificarea sinergiilor dintre 
tehnologie, energie, mobilitate și 
distribuție regională.

În 2026, obiectivul strategic este clar: transformarea performanței validate în 
2025 într-o platformă stabilă de creștere predictibilă, profitabilă și 
scalabilă.

Buget planificat 2026 — Visual Fan

Nr. 
crt.

Indicator 2025 Realizat 2026 Previzionat

1 Cifra de afaceri 200,991,803 208,275,924

2 Profit net 12,779,924 13,537,935

Procent profit / CA 6.36% 6.50%

Buget planificat 2026 — Grup Visual Fan

Nr. 
crt.

Indicator 2025 Realizat 2026 Previzionat

1 Cifra de afaceri 236,913,176 261,996,976

2 Profit net 17,088,132 20,404,400

Procent profit / CA 7.21% 7.79%



DIVIZIA 1

Strategia 2026 — Divizia Electronice & IT /Allview

Divizia Electronice & IT rămâne nucleul stabil al businessului și principalul generator de 
predictibilitate comercială. În 2026, obiectivul strategic este consolidarea segmentelor mature, 
accelerarea categoriilor nou lansate și integrarea produselor într-un ecosistem conectat, orientat 
către locuința modernă și eficiența energetică. 

Consolidarea categoriilor 
recurente

Televizoarele, smartphone-
urile și electro-IT-ul continuă 
să susțină baza de venituri și 
cash-flow-ul operațional al 
companiei. Aceste categorii 
mature reprezintă 
fundamentul predictibilității 
comerciale a diviziei și 
asigură stabilitatea 
financiară necesară pentru 
investițiile în categoriile 
emergente și în dezvoltarea 
ecosistemului conectat 
orientat către locuința 
modernă.

Scalarea gamelor Allview 
Sensy

Aparatele de aer condiționat 
și mașinile de spălat cu AI 
vor beneficia de extinderea 
acoperirii comerciale, 
creșterea vizibilității în retail 
și susținerea argumentelor 
de diferențiere legate de 
eficiență energetică, funcții 
smart și design practic. 
Scalarea acestor game este 
un element central al 
strategiei de integrare a 
produselor într-un ecosistem 
conectat, orientat către 
locuința modernă.

Optimizarea mixului de 
produse

Prioritizarea categoriilor cu 
marjă mai bună și potențial 
de recurență comercială, 
astfel încât creșterea cifrei 
de afaceri să fie însoțită de 
un control mai bun al 
profitabilității pe SKU și pe 
canal de distribuție. Această 
abordare asigură că fiecare 
decizie de portofoliu 
contribuie direct la calitatea 
veniturilor și la consolidarea 
avantajelor competitive ale 
diviziei.

Obiectivul central al diviziei în 2026 este integrarea produselor într-un 
ecosistem conectat, orientat către locuința modernă și eficiența energetică — 
un pas strategic care diferențiază Allview de competitori și construiește 
loialitate pe termen lung.



DIVIZIA 2

Strategia 2026 — Divizia Renewable / Allview Energy
Divizia de energie verde reprezintă principalul vector de scalare strategică al grupului. În 2026, accentul cade 
pe consolidarea companiei și a echipei în acest domeniu, pe creșterea prezenței în zona proiectelor de stocare a 
energiei, pe lucrări de medie și înaltă tensiune și pe dezvoltarea parcurilor fotovoltaice de peste 5 MW. Direcția 
urmărită este poziționarea Allview Energy ca partener Full EPC cu capabilități extinse, relevant atât pentru 
proiecte complexe de infrastructură energetică, cât și pentru investiții cu randament ridicat și impact pe termen 
lung. Această direcție strategică este susținută de experiența tehnică acumulată, de capacitatea de execuție și 
de avantajul competitiv construit în ultimii ani în segmente cu potențial ridicat de expansiune.

Priorități Strategice
• Consolidarea poziției Allview Energy ca unul 

dintre cei mai stabili integratori Full EPC din 
piață, prin livrarea controlată a proiectelor 
complexe și prin întărirea reputației 
companiei în zona investițiilor energetice de 
anvergură

• Creșterea focusului pe proiectele de stocare a 
energiei, având în vedere strategia României 
de dezvoltare a capacităților de stocare și 
rolul tot mai important al acestora în 
echilibrarea sistemului energetic național

• Accelerarea dezvoltării în zona lucrărilor de 
medie și înaltă tensiune și a parcurilor 
fotovoltaice de peste 5 MW, segmente în 
care compania poate valorifica experiența 
tehnică și capacitatea de execuție

Direcții Operaționale și Financiare

• Consolidarea echipei și a structurii 
operaționale prin dezvoltarea competențelor 
tehnice, de project management și de execuție, 
astfel încât ritmul de creștere să fie susținut de 
o bază organizațională robustă și predictibilă

• Standardizarea proceselor de implementare și 
întărirea disciplinei operaționale în derularea 
proiectelor, pentru a susține simultan volum 
mai mare, complexitate tehnică sporită și 
control riguros al costurilor și termenelor

• Integrarea proiectelor de stocare ca 
diferențiator strategic, cu impact direct atât în 
creșterea marjei, cât și în consolidarea poziției 
companiei într-un segment cu potențial ridicat 
de expansiune în următorii ani

Full EPC

Livrarea controlată a 
proiectelor complexe de 
infrastructură energetică, cu 
reputație solidă în zona 
investițiilor energetice de 
anvergură

Stocare Energie

Proiecte de stocare aliniate cu 
strategia națională de 
dezvoltare a capacităților de 
stocare și echilibrare a 
sistemului energetic

Parcuri 5MW+

Dezvoltarea parcurilor 
fotovoltaice de peste 5 MW și 
a lucrărilor de medie și înaltă 
tensiune, valorificând 
experiența tehnică acumulată

Obiectivul strategic: transformarea Allview Energy într-un pilon de creștere predictibilă 
și într-un reper puternic în livrarea de soluții Full EPC pentru stocare, medie-înaltă 
tensiune și parcuri fotovoltaice mari, susținut de o echipă consolidată și de un model 
operațional matur.



DIVIZIA 3

Strategia 2026 — Divizia Auto /AllviewAuto
În 2026, strategia diviziei auto urmărește trecerea de la validarea comercială a produsului la extinderea 
accelerată și disciplinată a prezenței în piață. Prioritățile sunt creșterea rețelei de parteneri, extinderea 
acoperirii teritoriale pentru vânzare și service, majorarea volumelor comercializate și consolidarea vizibilității 
brandului, inclusiv prin participarea la evenimente externe de profil. Divizia se poziționează ca motor de 
creștere accelerată în cadrul Grupului Visual Fan, prin extinderea rețelei, creșterea vânzărilor, consolidarea 
capabilităților de service și deschiderea către noi oportunități comerciale la nivel regional. Strategia urmărește 
o abordare prudentă și corelată cu cererea pieței, pentru a acoperi segmente complementare fără diluarea 
poziționării brandului.

+30%
Parteneri Noi

Creșterea numărului de parteneri 
pentru atingerea unei acoperiri 
teritoriale de aproximativ 80% 
pentru activitățile de vânzare și 

service

+25%
Target Vânzări

Realizarea unui target de vânzări 
cu 25% peste nivelul anului 
precedent, prin extinderea 
distribuției și intensificarea 

activităților comerciale

5+
Târguri nationale si Internaționale

Participarea la minim cinci târguri 
nationale si internaționale de 

profil pentru creșterea expunerii 
brandului și identificarea de noi 

parteneri regionali

Extinderea Rețelei 
Comerciale și de Service

Extinderea și 
profesionalizarea rețelei 
comerciale și de service, 
astfel încât creșterea 
geografică să fie susținută 
de standarde unitare de 
prezentare, suport și 
intervenție tehnică. 
Obiectivul este atingerea 
unei acoperiri teritoriale 
de aproximativ 80% 
pentru activitățile de 
vânzare și service, cu 
îmbunătățirea 
accesibilității pentru 
clienți și a capacității de 
suport post-vânzare.

Evaluarea Extinderii 
Portofoliului

Evaluarea oportunității de 
extindere a portofoliului 
prin lansarea unui model 
mai accesibil și a unui 
model cu poziționare 
superioară, într-o manieră 
prudentă și corelată cu 
cererea pieței, pentru a 
acoperi segmente 
complementare fără 
diluarea poziționării 
brandului. Această decizie 
va fi fundamentată pe 
tracțiunea deja validată 
de produsele existente în 
piață.

Educarea Utilizatorilor și 
Comunicare

Susținerea extinderii 
pieței prin educarea 
utilizatorilor și 
comunicarea avantajelor 
reale ale mobilității 
electrice urbane — cost 
redus de utilizare, 
accesibilitate, eficiență și 
impact de mediu redus — 
în paralel cu întărirea 
notorietății brandului și 
consolidarea vizibilității 
diviziei într-un context 
regional de dezvoltare a 
mobilității electrice.



DIVIZIA 4

Strategia 2026 — Intervision Trading/Akai
Pentru Intervision Trading, 2026 este anul reechilibrării și al extinderii regionale profitabile. Strategia 
vizează reducerea dependenței de piața locală, creșterea veniturilor externe și optimizarea portofoliului în 
segmentele cu cerere regională și marjă superioară. Obiectivul final este transformarea Intervision Trading 
într-un vehicul regional de diversificare, cu rol direct în creșterea cifrei de afaceri consolidate, în 
îmbunătățirea profitabilității și în echilibrarea structurii de venituri a grupului. Această strategie de reechilibrare 
geografică vizează construirea unui model comercial mai rezilient la schimbări locale de cerere și mai puțin 
dependent de un singur teritoriu.

Extindere Geografică

• Dezvoltarea piețelor externe prin 
consolidarea partenerilor existenți și 
accelerarea intrării în zone cu potențial 
ridicat, inclusiv Polonia, Cehia, Croația, 
Grecia și Bulgaria

• Deschiderea și scalarea canalelor de vânzare 
online cu relevanță regională, inclusiv 
marketplace-uri majore precum Amazon 
Germany, pentru a mări adresabilitatea și 
viteza de acces la consumatorii din Europa

• Construirea unui model comercial mai 
echilibrat din punct de vedere geografic, 
astfel încât creșterea companiei să fie mai 
puțin dependentă de un singur teritoriu și 
mai rezilientă la schimbări locale de cerere

Portofoliu și Profitabilitate

• Extinderea gamei cu modele noi în 
segmentele care au demonstrat tracțiune 
comercială, cu focus pe categorii precum pick-
up, radio și boxe performante, unde 
compania poate susține diferențiere și valoare 
medie mai mare pe unitate

• Optimizarea mixului de produs prin 
prioritizarea SKU-urilor cu marjă mai bună și 
viteză de rotație adecvată, evitând dispersia 
de capital în produse cu contribuție redusă la 
profit

• Creșterea disciplinei comerciale în negocierea 
cu distribuitorii și în setarea campaniilor 
promoționale, astfel încât volumele 
suplimentare să genereze și îmbunătățirea 
marjei, nu doar extinderea veniturilor

Polonia & Cehia

Piețe prioritare cu potențial ridicat de scalare 
regională și cerere demonstrată pentru 
produsele din portofoliu

Croația, Grecia, Bulgaria

Zone de accelerare a intrării pentru diversificarea 
geografică și reducerea dependenței de piața 
locală

Amazon Germany

Scalarea canalelor online majore pentru 
adresabilitate europeană și viteză de acces la 
consumatori

SKU-uri cu Marjă

Prioritizarea produselor cu marjă superioară și 
viteză de rotație adecvată, evitând dispersia de 
capital



CONCLUZIE EXECUTIVĂ

Concluzie Executivă — Platformă de Creștere 2026
Bugetul pentru 2026 este construit pentru a susține o creștere sănătoasă, bine calibrată și profitabilă. 
Accentul nu este pus exclusiv pe volum, ci pe calitatea veniturilor, pe optimizarea costurilor și pe consolidarea 
avantajelor competitive ale Grupului. În ansamblu, direcția pentru 2026 urmărește transformarea performanței 
obținute în 2025 într-o platformă stabilă de dezvoltare, prin disciplină financiară, execuție operațională și 
valorificarea sinergiilor dintre cele patru linii strategice de business. Fiecare divizie contribuie la această 
platformă cu un rol clar: Electronice & IT asigură predictibilitatea comercială, Allview Energy aduce scalarea 
strategică, Mobilitatea Electrică accelerează creșterea în conceptul Green by Allview, iar Intervision Trading 
diversifică și echilibrează structura de venituri la nivel regional.

1

Electronice & IT

Nucleu stabil — consolidare categorii 
mature, scalare Allview Sensy, 

optimizare mix de produse cu marjă 
mai bună și control al profitabilității 

pe SKU și canal

2

Divizia Renewable

Scalare strategică — Full EPC, 
stocare energie, parcuri 5MW+, 
medie-înaltă tensiune, echipă 

consolidată și model operațional 
matur

3

Divizia Auto

Creștere accelerată — +30% 
parteneri, +25% vânzări, 2+ târguri 
internaționale, Green by Allview, 
extindere rețea și capabilități de 

service

4

Intervision Trading

Diversificare regională — Polonia, 
Cehia, Croația, Grecia, Bulgaria, 

Amazon Germany, optimizare SKU-uri 
cu marjă și disciplină comercială

Experiența acumulată în peste 20 de ani de activitate oferă companiei capacitatea de a bugeta realist, de a 
reacționa rapid la schimbările de piață și de a prioritiza investițiile care generează valoare durabilă. Cele patru 
divizii funcționează ca un ecosistem integrat, în care sinergiile dintre tehnologie, energie, mobilitate și 
distribuție regională creează un avantaj competitiv greu de replicat. Strategia 2026 este fundamentată pe 
prioritizarea liniilor de business cu tracțiune demonstrată și marjă atractivă, pe controlul riguros al alocării 
resurselor și pe standardizarea proceselor operaționale, asigurând că fiecare decizie contribuie la construirea 
unei platforme stabile de dezvoltare predictibilă și scalabilă.

Disciplină Financiară

Control riguros al alocării 
resurselor și optimizare 
continuă a costurilor 
operaționale

Execuție Operațională

Standarde unitare, procese 
standardizate și echipă 
consolidată în fiecare divizie

Valoare Durabilă

Investiții prioritizate pentru 
generarea de valoare pe termen 
lung și avantaje competitive 
sustenabile



Divizia Electro IT — Portofoliu Diversificat
Divizia Electro IT reunește mai multe categorii de produse — televizoare, smartphone-
uri, aparate de aer condiționat și mașini de spălat rufe. Anul 2025 a adus noutăți 
importante prin lansarea și diversificarea portofoliului cu trei game esențiale, 
consolidând prezența Allview pe piața electronicelor de consum.

Gama de Televizoare
 iPlay6300

Seria iPlay6300 oferă 
tehnologie 4K UHD, HDR, 
Dolby Audio și sistem 
VIDAA optimizat, în 
diagonale de la 24" la 65". 
Rămâne un element 
esențial în oferta de 
electronice, contribuind la 
menținerea unei baze 
solide de venituri în cadrul 
diviziei IT&C.

Aparate de Aer Condiționat 
Allview Sensy

Gama Allview Sensy 
integrează funcții avansate 
de purificare a aerului: 
ionizare, lumină UV, filtre 
HEPA, Anti-Mites și 
Photocatalyst, plus control 
inteligent prin Wi-Fi. O 
soluție de climatizare 
performantă, accesibilă și 
cu design modern.

Mașini de Spălat Allview 
Sensy cu AI

Patru modele (8 kg SLIM și 
10 kg SLIM), cu motor 
BLDC inverter controlat de 
algoritmi AI. Funcții 
avansate: AI Anti Vibrație, 
Smart One Touch AI 
(program optim în 3 
secunde) și sterilizare cu 
abur pentru eliminarea 
bacteriilor și alergenilor.

Viziunea noastră este să transformăm Allview într-un brand care oferă nu doar 
tehnologie, ci soluții integrate, adaptate stilului de viață al utilizatorilor. Extinderea 
gamei de electrocasnice face parte dintr-o strategie pe termen lung, bazată pe 
inovație, inteligență artificială și design funcțional.

EVENIMENTE IMPORTANTE 2025



Parcul Fotovoltaic Tândărei – 45,15 MW
~24,6 MIL. EUR

Contractul semnat cu Tenersolar Park S.R.L. vizează dezvoltarea unui parc fotovoltaic 
de 45,15 MW în localitatea Tândărei, județul Ialomița. Valoarea totală: 24,6 milioane 
euro, Acest contract a marcat primul pas dintr-o serie de proiecte ambițioase 
planificate pentru 2025.

Implementarea simultană a unui parc fotovoltaic de 46 MWp, a unei stații electrice
35/110 kV, a unei linii electrice subterane de înaltă tensiune și a unui sistem SCADA 
complet integrat demonstrează capacitatea noastră de a dezvolta proiecte energetice 
de infrastructură în regim integrat. Abordarea Full EPC a asigurat coordonarea tuturor 
etapelor critice — de la proiectare tehnică și detalii de execuție până la montaj, 
integrare, testare și documentație de conformitate — garantând unitate tehnică și 
livrare la cele mai înalte standarde de calitate.

Prin acest proiect, Allview Energy a livrat soluția tehnică în regim Full EPC 
(Engineering, Procurement & Construction), gestionând integral un pachet complex 
ce a inclus proiectare, furnizare echipamente, execuție, integrare de sisteme, testare și 
documentație tehnică. Etapa de proiectare, atent coordonată, a creat baza unei 
execuții controlate și a unei integrări eficiente, asigurând coerență tehnică și 
respectarea standardelor asumate.

EVENIMENTE IMPORTANTE 2025
Divizia Renewable 



Proiecte de Stocare a Energiei (BESS)
Allview Energy își consolidează poziția de jucător strategic în ecosistemul energetic 
național prin două proiecte majore de stocare a energiei în baterii - Full EPC BESS

Toplița – 65 MWh
Contract cu Renovatio Trading S.R.L., 
valoare estimată ~9,2 mil. EUR. 
Termen de implementare: 7 luni. 
Parteneriat cu Trina Storage – 
debutul acesteia pe piața 
românească. Obiectiv: optimizarea 
echilibrului rețelei naționale.

Teiuș – min. 116,96 MWh

Contract cu Teiuș Solar S.R.L. (grup 
Eurowind Energy), valoare de peste 
16,6 mil. EUR, implementare 12 luni. 
Cel mai amplu proiect de stocare din 
portofoliul Visual Fan.

65 MWh
Toplița

Stocare energie, Harghita

117 MWh
Teiuș

Cel mai mare proiect BESS

€25.8M
Valoare totală

Realizare sisteme Full EPC BESS

EVENIMENTE IMPORTANTE 2025



Salina Cacica – Proiect Finalizat
FINALIZAT T3 2025

Allview Energy anunță finalizarea cu 
succes a parcului fotovoltaic de 
aproximativ 2 MWp amplasat în 
localitatea Părtești de Jos, județul 
Suceava. Proiectul a fost implementat în 
parteneriat cu Societatea Națională a 
Sării S.A., un actor-cheie în industria 
extractivă din România.

Colaborarea dintre Visual 
Fan și Societatea Națională 
a Sării depășește sfera unui 
parteneriat de afaceri – este 
o convergență a unei 
viziuni comune pentru un 
viitor mai verde și mai 
eficient energetic.

Reșița – Parc Fotovoltaic

 ~8,9 MWp  In derulare 

Valoare proiect 
5,4 milioane de euro

Allview Energy a semnat în 2025 contractul pentru proiectarea și execuția unui parc 
fotovoltaic de aproximativ 8,9 MWp în Municipiul Reșița. Amplasat într-o zonă forestieră, 
pe un deal cu relief stâncos și acces dificil, proiectul implică provocări tehnice și logistice 
semnificative. Lucrările deja demarate confirmă capacitatea echipei de a gestiona eficient 
proiecte în condiții complexe.

EVENIMENTE IMPORTANTE 2025



Allview Auto — Mobilitate Electrică

Allview Auto, divizia de mobilitate electrică a companiei Visual Fan, încheie anul 2025 cu 

rezultate solide, confirmându-și poziția de lider pe segmentul vehiculelor electrice 

urbane care pot fi conduse de la 16 ani, cu permis categoria B1.

Pe parcursul anului 2025, Allview Auto a  atins o cotă de piață de peste 42%, 

consolidându-și statutul de lider. Tendința ascendentă s-a accentuat în luna decembrie, 

când CityZEN a atins 59% cotă de piață, confirmând dinamica pozitivă și creșterea 

susținută a segmentului.

Allview CityZEN 
 Lider de Piață

Allview CityARGO & e-VanGO — Debut în Mobilitatea Comercială

Allview Auto își face debutul în 
industria mobilității electrice 
comerciale, lansând o gamă de 
autovehicule comerciale electrice 
concepute pentru transport 
urban și periurban. Evenimentul 
de lansare a avut loc pe 04 aprilie 
2025, la Pentagon Events din 
București, unde a fost prezentat 
noul model de autoutilitară full 
electrică, e-VanGO.

Modelele sunt concepute pentru antreprenorii care își doresc un transport eficient, 
fiabil și sustenabil în domenii precum livrări, logistică, depozite, fabrici și agricultură 
— atât în orașe, cât și în zonele rurale.

Grupul Visual Fan 



Evoluția Financiară — Grup Visual Fan
PERFORMANȚĂ CONSOLIDATĂ 2021–2025

Grupul Visual Fan a înregistrat o creștere spectaculoasă a cifrei de afaceri în 2025, atingând 236,9 milioane lei, cu o 
variație de +93.35% față de nivelul din 2021. Această performanță marchează cel mai ridicat nivel de venituri din istoria 
grupului și confirmă strategia de expansiune comercială și diversificare a portofoliului de produse și servicii. Creșterea a 
fost susținută de o cerere robustă pe piețele interne și externe, de lansarea unor noi linii de produse și de consolidarea 
parteneriatelor strategice în segmentele B2B și B2C.

Profitul net consolidat a urmat o traiectorie ascendentă, ajungând la 17.08 milioane lei în 2025, cu o creștere de 
+103.17% față de 2021. Marja netă de profit a grupului a atins un maxim de 7,97% în 2024, înainte de o ușoară 
corecție la 7,21% în 2025, explicată parțial de investițiile suplimentare în capacitate operațională și de extinderea bazei 
de costuri necesare pentru a susține volumul crescut de activitate. Cu toate acestea, marja din 2025 rămâne 
semnificativ superioară nivelului din 2022 (4,22%) și se situează peste media perioadei analizate.

Indicator 2021 2022 2023 2024 2025

Cifra de afaceri (lei) 121,274,081 112,471,727 133,829,858 131,137,416 236,913,176

Profit net (lei) 8,410,939 4,746,081 6,622,032 10,451,712 17,088,132

Marja netă de profit 6.94% 4.22% 4.95% 7.97% 7.21%

Cifra de Afaceri (mil. lei) Profit Net (mil. lei)

236.9M
Cifra de Afaceri 2025

Lei — cel mai ridicat nivel din istoria grupului, cu +80,6% față de 2021

17.08M
Profit Net 2025

Lei — creștere de +98,3% față de 2021 și +60% față de 2024

7.21%
Marja Netă 2025

Superioară mediei perioadei (6,23%) și cu 67% peste minimul din 2022

+80.6%
Creștere CA 2025

Față de 2021 — cea mai puternică expansiune din perioada analizată



Performanță Individuală — Visual Fan
ENTITATE INDIVIDUALĂ 2021–2025

Entitatea individuală Visual Fan a înregistrat o evoluție distinctă față de grupul consolidat, cu o contracție mai 
accentuată în 2022 și o redresare mai graduală până în 2024. Cifra de afaceri a scăzut la 85,95 milioane lei în 2022 
(−29,1% față de 2021), reflectând restructurări interne și ajustări ale modelului operațional. Profitul net a atins un 
minim istoric de doar 62.765 lei în același an, cu o marjă netă de 0,07%, indicând o presiune extremă asupra 
rentabilității în perioada de ajustare strategică.

Redresarea a fost constantă începând cu 2023, accelerându-se semnificativ în 2025, când cifra de afaceri a depășit 
200,9 milioane lei, cu o creștere de +65.73% față de 2021. Profitul net a atins 12,77 milioane lei în 2025, 
reprezentând o multiplicare de aproape 203 de ori față de nivelul din 2022. Această recuperare spectaculoasă 
demonstrează capacitatea entității de a se reinventa operațional și de a capitaliza oportunitățile de piață disponibile.

Indicator 2021 2022 2023 2024 2025

Cifra de afaceri (lei) 121,274,081 85,953,207 107,965,015 95,671,921 200,991,803

Profit net (lei) 8,410,939 62,765 4,544,384 5,666,451 12,779,924

Marja netă de profit 6.94% 0.07% 4.21% 5.92% 6.36%

Cifra de Afaceri (mil. lei) Profit Net (mil. lei)

Contracție 2022

Cifra de afaceri a scăzut cu 29,1% 
față de 2021, iar profitul net a atins 
un minim de 62.765 lei, cu o marjă 
de doar 0,07%. Această perioadă a 
reprezentat punctul cel mai jos al 
ciclului de performanță.

Redresare 2023–2024

Recuperare graduală cu cifra de 
afaceri crescând la 107,9 milioane 
lei în 2023 și profitul net atingând 
5,7 milioane lei în 2024, pe fondul 
normalizării activității operaționale.

Expansiune 2025

Cifra de afaceri depășește 200 
milioane lei (+109,4% față de 
2021), iar profitul net atinge 12,77 
milioane lei — o multiplicare de 
197x față de minimul din 2022.



Indicatori de Bilanț și Cont de Profit și Pierdere
VISUAL FAN — INDIVIDUAL 2024 VS. 2025

Bilanțul contabil al entității individuale Visual Fan evidențiază o expansiune semnificativă a bazei de active între 2024 și 2025. Totalul activelor a crescut de la 
125,8 milioane lei la 227,79 milioane lei, o creștere de +80,8%, reflectând investiții majore în active circulante, în special în stocuri (de la 37,8 milioane lei la 
114.4milioane lei) și în disponibilități bănci (de la 18,8 milioane lei la 32,8 milioane lei). Această creștere a activelor c irculante este direct corelată cu expansiunea 
volumului de activitate comercială în 2025.

Capitalurile proprii au crescut de la 78,2 milioane lei la 84.00 milioane lei, în timp ce datoriile totale au crescut de la 47,5 milioane lei la 143,7 milioane lei, în 
principal datorită creșterii datoriilor curente legate de aprovizionare și operațiuni comerciale. Structura financiară rămâne  solidă, cu un raport favorabil între 
capitalurile proprii și datoriile totale, iar entitatea nu înregistrează datorii pe termen lung, ceea ce reduce riscul de solvabilitate pe termen lung.

Contul de profit și pierdere confirmă dinamica pozitivă: veniturile din exploatare au crescut de la 105,3 milioane lei la 200 ,8 milioane lei (+90,8%), iar rezultatul 
net a crescut de la 5,7 milioane lei la 12,77 milioane lei (+118,6%). Marja netă s-a îmbunătățit de la 5,92% la 6,36%, confirmând eficiența operațională crescută 
în contextul volumului dublat de activitate. Cheltuielile cu personalul au crescut moderat (de la 4,6 milioane lei la 6 milioane lei), indicând o productivitate 
îmbunătățită pe angajat.

Bilanț — Active (lei)

Post 2025

Active imobilizate 7,221,306

Active circulante 218,076,001

— Stocuri 114,404,056

— Creanțe 69,399,621

— Casa și conturi la bănci 32,759,853

Total activ 227,790,751

Bilanț — Pasive (lei)

Post 2025

Datorii curente 139,434,794

Datorii pe termen lung 0

Provizioane 4,358,483

Total datorii 143,788,515

Capitaluri proprii 84,002,234

— Profitul exercițiului 12,779,924

Total pasiv 227,790,751

Cont de Profit și Pierdere — Visual Fan (lei)

Indicator 2024 2025

Venituri din exploatare 105,266,443 200,796,828

Cifra de afaceri 95,671,921 200,991,803

Cheltuieli din exploatare 101,248,513 185,446,348

Cheltuieli cu personalul 4,567,370 5,993,670

Rezultat operațional 4,017,930 15,350,479

Rezultat financiar 2,930,327 44,407

Venituri totale 110,108,706 202,648,770

Cheltuieli totale 103,160,449 187,253,940

Rezultat brut 6,948,257 15,394,830

Impozit pe profit 1,281,806 2,614,906

Rezultat net 5,666,451 12,779,924

Marja netă 5.92% 6.36%

+80,8% Active Totale

De la 125,8 mil. lei la 227,3 mil. lei, reflectând expansiunea bazei 
operaționale

+90,8% Venituri Exploatare

De la 105,3 mil. lei la 200,8 mil. lei, aliniat cu creșterea cifrei de afaceri

+118,6% Rezultat Net

De la 5,7 mil. lei la 12,77 mil. lei, demonstrând eficiență operațională 
crescută

0 Lei Datorii pe Termen Lung

Structură financiară conservatoare fără expunere la risc de refinanțare pe 
termen lung



SINTEZĂ 2021–2025 GRUP VS. INDIVIDUAL

Analiză Comparativă și Concluzii
Analiza comparativă a datelor consolidate (Grup Visual Fan) și individuale (Visual Fan) evidențiază diferențe semnificative de scală și 
dinamică între cele două niveluri de raportare. Grupul consolidat beneficiază de un efect de diversificare care atenuează volatilitatea 
performanțelor individuale, în timp ce entitatea-mamă reflectă mai direct impactul deciziilor operaționale și al ciclurilor de ajustare strategică. 
Ambele niveluri confirmă însă o traiectorie de creștere robustă pe termen lung, cu o accelerare marcată în 2025.

Cifra de afaceri consolidată a grupului a depășit-o pe cea individuală 
cu aproximativ 36 milioane lei în 2025 (236,9 mil. lei vs. 201 mil. lei), 
diferență care reflectă contribuția celorlalte entități din grup. Profitul 
net consolidat de 17.08 milioane lei depășește profitul individual de 
12,77 milioane lei cu aproximativ 4,3 milioane lei, confirmând că 
filialele și entitățile consolidate contribuie pozitiv la rezultatul agregat. 
Marja netă a grupului (7,21%) este ușor superioară celei individuale 
(6,36%), indicând o eficiență agregată mai ridicată la nivel consolidat.

Concluzie: Datele financiare pentru perioada 2021–2025 
demonstrează o traiectorie de creștere sustenabilă și o 
capacitate dovedită de generare a valorii atât la nivel 
consolidat, cât și la nivel individual. Grupul Visual Fan și 
entitatea Visual Fan prezintă indicatori de performanță în 
îmbunătățire constantă, cu o accelerare semnificativă în 
2025, confirmând maturitatea modelului de business și 
reziliența operațională pe termen lung.

Grup Visual Fan — 2025

CA: 236,9 mil. lei · Profit Net: 17.08 mil. lei · Marja: 7,21%

Visual Fan Individual — 2025

CA: 201,0 mil. lei · Profit Net: 12,77 mil. lei · Marja: 6,36%

Individual — Marja Netă (%) Grup — Marja Netă (%)

Graficul de mai sus ilustrează evoluția comparativă a marjei nete de profit la nivel de grup și la nivel individual. Se observă convergența celor 
două serii în 2023–2025, după divergența semnificativă din 2022, când entitatea individuală a înregistrat o marjă de doar 0,07% față de 
4,22% la nivel consolidat. Această convergență indică o aliniere progresivă a performanțelor individuale cu cele ale grupului.

Pe ansamblul perioadei 2021–2025, Grupul Visual Fan demonstrează o capacitate remarcabilă de generare a valorii, cu o creștere cumulată 
a cifrei de afaceri de +95.35% și a profitului net de +103.17%. Entitatea individuală Visual Fan, deși a traversat o perioadă de ajustare mai 
profundă în 2022, a demonstrat o capacitate excepțională de redresare, cu o creștere a profitului net de la 62.765 lei la 12,77milioane lei în 
doar trei ani. Aceste rezultate validează strategia de creștere organică, diversificarea surselor de venit și gestionarea eficientă a costurilor.



CONFORMITATE

Cadrul Contabil și Principii Aplicate
Situațiile financiare ale societății au fost întocmite în conformitate cu Legea 82/1991 
republicată și cu Standardele OMF 1802/2014 cu modificările ulterioare. Toate 
cerințele legale referitoare la înregistrarea corectă a documentelor din tranzacțiile 
financiare au fost desfășurate astfel încât să asigure o imagine reală și justă a 
situațiilor financiare.

Politici conforme

Politicile contabile sunt conforme 

reglementărilor în vigoare

Poziție reală

Situațiile financiare reflectă poziția 

financiară reală a societății

Continuitate

Întocmite respectând principiul 

continuității activității

Fără compensări

Bilanțul contabil sau conturile de venituri și 

cheltuieli nu sunt compensate

Conducerea consideră că Societatea va putea să-și continue activitatea în 
viitorul previzibil, iar aplicarea principiului continuității activității în întocmirea 
situațiilor financiare este justificată.
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Raportul auditorului independent 
 
 
 
      Catre Actionarii, 
      VISUAL FAN S.A. 
 
  

1. Opinie cu rezerve 
 

Am auditat situatiile financiare individuale  ale societatii VISUAL FAN S.A. (“Societatea”), cu sediul social in 
Brasov, Strada Brazilor, nr 61, judetul Brasov, identificata prin codul unic de inregistrare fiscala RO 
14724950, care cuprind bilantul la data de 31 decembrie 2025, contul de profit si pierdere, situatia 
modificarilor capitalului propriu si situatia fluxurilor de trezorerie pentru exercitiul financiar incheiat la 
aceasta data, precum si un sumar al politicilor contabile semnificative si notele explicative.  
 
Situatiile financiare individuale la 31 decembrie 2025 se identifica astfel:  
 

• Activ net/Total capitaluri proprii:              84.002.234 lei 

• Profitul net al exercitiului financiar:                         12.779.924 lei  
 

In opinia noastra, cu exceptia posibilelor efecte ale aspectelor descrise in sectiunea „Baza pentru opinia cu 
rezerve” din raportul nostru, situatiile financiare anexate prezinta fidel, sub toate aspectele semnificative 
pozitia financiara a Societatii la data de 31 decembrie 2025 si performanta sa financiara, in conformitate cu 
Ordinul Ministrului Finantelor Publice nr. 1802/2014 cu modificarile ulterioare. 
 

 
2. Baza pentru opinia cu rezerve  

 
2.1. Pentru unul dintre proiectele aflate în derulare la data de 31 decembrie 2025, Societatea a 
recunoscut venituri din prestarea serviciilor în sumă de 31.276.488 lei, precum și costuri suportate in 
legatura cu proiectul în sumă de 28.143.918 lei. Conform prevederilor contractuale, transferul riscurilor 
și beneficiilor are loc exclusiv la finalizarea integrala a proiectului, prin realizarea receptiei finale, in 
conformitate cu clauzele contractuale. 
 
În conformitate cu prevederile OMFP 1802/2014, pct. 446 alin. (3), recunoașterea veniturilor din 
prestarea serviciilor se realizează pe baza actului de recepție semnat de Beneficiar, prin care se 
certifică îndeplinirea obligațiilor contractuale și transferul riscurilor și beneficiilor. De asemenea, potrivit 
pct. 446 alin. (4), contravaloarea lucrărilor nerecepționate până la sfârșitul perioadei trebuie evidențiată 
la cost, în contul 332 „Servicii în curs de execuție”, pe seama contului 712 „Venituri aferente costurilor 
serviciilor în curs de execuție”. 
 
În cadrul procedurilor de audit efectuate, nu am obținut probe de audit suficiente și adecvate care să 
susțină recunoașterea veniturilor aferente acestui proiect, respectiv recepția de catre Beneficiar a 
serviciilor prestate și transferul riscurilor și beneficiilor conform prevederilor contractuale, pana la 
sfarsitul exercitiului incheiat la 31.12.2025. 
 
În consecință, în opinia noastră, “Cifra de afaceri neta” este supraevaluată cu suma de 31.276.488 lei, 
„Venituri aferente costurilor serviciilor în curs de execuție” sunt subevaluate cu suma de 28.143.918 lei, 
iar “Serviciile în curs de execuție” incluse in categoria stocurilor sunt subevaluate cu aceeași sumă. Ca 
urmare, profitul exercițiului financiar și capitalurile proprii sunt supraevaluate cu suma de 3.132.570 lei. 
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3. Aspecte cheie de audit 
 

Aspectele cheie de audit sunt acele aspecte care, in baza rationamentului nostru profesional, au avut cea 
mai mare importanta pentru auditul situatiilor financiare ale perioadei curente. Aceste aspecte au fost 
abordate in contextul auditului situatiilor financiare in ansamblu si in formarea opiniei noastre asupra 
acestora si nu oferim o opinie separata cu privire la aceste aspecte cheie. 
 

Apecte cheie de audit 
 

Modul de abordare in cadrul auditului 

1. Recunoasterea veniturilor  

Referinta la prezentarea aferenta in situatiile 
financiare: A se vedea Notele 2.26. (“Recunoasterea 
veniturilor”) si 11 (“Cifra de afaceri”) la situatiile 
financiare. Cifra de afaceri 200.991.803 lei la 31 
decembrie 2025 (95.671.921 lei la 31 decembrie 
2024).  
 
Veniturile obtinute de companie in anul 2025 consta 
in principal din vanzarea de bunuri si prestarea de 
servicii. 
 
Am identificat recunoasterea veniturilor ca aspect 
cheie de audit, deoarece veniturile reprezinta unul 
dintre indicatorii cheie de performanta ai Societatii 
si, prin urmare, exista un risc inerent in legatura cu 
recunoasterea lor de catre conducere pentru 
indeplinirea unor obiective sau asteptari specifice. 
 
 

Procedurile noastre de audit au inclus, dar nu au 
fost limitate la acestea, printre altele: 
 
• evaluarea principiilor de recunoastere a 

veniturilor in conformitate cu politicile contabile 
ale societatii;  
 

• testarea existentei si eficacitatii controalelor 
interne precum si efectuarea de teste de detalii 
in scopul verificarii inregistrarii corecte a 
tranzactiilor. Aceasta procedura a inclus 
testarea controalelor pentru  recunoasterea 
veniturilor, prin referire la un esantion de 
tranzactii; 

 
• inspectarea contractelor cu clientii, pe baza de 

esantion, pentru a intelege termenii tranzactiilor 
de vanzare, pentru a evalua daca criteriile de 
recunoastere a veniturilor Societatii au fost in 
conformitate cu cerintele si standardele 
contabile in vigoare; 

 
• obtinerea, pe baza de esantion, de confirmari a 

soldurilor cu anumiti clienti si a a anumitor 
facturi selectate de vanzare catre anumiti clienti. 
Pentru tranzactiile la care nu am primit 
raspunsuri la cererea de confirmare, am 
efectuat proceduri alternative prin examinarea 
notelor de livrare aferente, inclusiv dovada datei 
de acceptanta; 

 
• examinarea acuratetii ajustarilor efectuate de 

societate pentru respectarea principiului 
contabilitatii de angajamente. 
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2. Evaluarea productiei de produse finite si 
serviciilor in curs de executie 

Modul de abordare in cadrul auditului 

Referinta la prezentarea aferenta in situatiile 
financiare: A se vedea Nota explicativa nr. 4 Situatia 
stocurilor la 31.12.2025.  
 
In conformitate cu informatiile prezentate in situatiile 
financiare, o pondere semnificativa in total stocuri 
este reprezentata de Produsele finite si marfuri, in 
valoare de 89.996.938 lei si Avansuri pentru 
achizitia de stocuri, in valoare de 16.747.851 lei. 
Conform politicii contabile descrise succinct in Nota 
2.12 Politici contabile semnificative, Societatea 
recunoaste la cost contravaloarea produselor finite 
realizate, in contul  345 ”Produse finite”, respectiv 
lucrarilor nereceptionate de beneficiari pana la 
sfarsitul perioadei, in contul 332 „Servicii in curs de 
executie”.  
 
Am identificat evaluarea productiei si serviciilor in 
curs de executie ca aspect cheie de audit, deoarece 
reprezinta unul dintre indicatorii cheie de 
performanta ai Societatii si, prin urmare, exista un 
risc inerent in legatura cu recunoasterea lor de catre 
conducere pentru indeplinirea unor obiective sau 
asteptari specifice. 
 
 

Procedurile noastre de audit pentru abordarea 
riscului de denaturare semnificativa in legatura cu 
recunoasterea productiei si serviciilor in curs de 
executie, care a fost considerat risc semnificativ, 
au inclus, printre altele:  
 
• testarea existentei si eficacitatii controalelor 

interne cu privire la fluxul recunoasterii 
productiei si serviciilor in curs de executie, prin 
referire la un esantion de tranzactii; 

• testarea pe baza de esantion si efectuarea de 
teste de detalii pentru verificarea productiei si 
serviciilor in curs de executie raportate de 
Societate in anul curent si inregistrarii corecte a 
tranzactiilor;  

• obtinerea contractelor de prestari servicii si a 
oricaror altor documente in legatura cu acestea 
(acte aditionale, instructiuni de modificare, 
ordine de sistare etc.), pe baza de esantion; 

• obtinerea si analiza documentelor referitoare la 
stadiul de executie al lucrarii, care se determina 
pe baza de situatii de lucrari care insotesc 
facturile, procese-verbale de receptie sau alte 
documente care atesta stadiul realizarii si 
receptia serviciilor prestate, pe baza de 
esantion; 

• obtinerea si analiza informatiilor referitoare la 
contravaloarea lucrarilor nereceptionate de 
beneficiar pana la sfarsitul perioadei si a 
modului de evidentiere a acestora la cost, in 
contul 332 "Servicii in curs de executie”; 

• evaluarea modului de recunoastere a productiei 
si serviciilor in curs de executie in conformitate 
cu principiile OMFP 1802/2014 si cu politica 
contabila a Societatii. 

 

 
 

4. Alte informatii – Raportul Administratorilor  
 

Administratorii sunt responsabili pentru intocmirea si prezentarea altor informatii. Acele alte informatii 
cuprind Raportul administratorilor, dar nu cuprind situatiile financiare și raportul auditorului cu privire la 
acestea și nici declaratia nefinanciara. 

 
Opinia noastra cu privire la situatiile financiare nu acopera și aceste alte informatii și cu exceptia cazului 
in care se mentioneaza explicit in raportul nostru, nu exprimam niciun fel de concluzie de asigurare cu 
privire la acestea. 

 
In legatura cu auditul situatiilor financiare pentru exercitiul financiar incheiat la 31 decembrie 2025, 
responsabilitatea noastra este sa citim acele alte informatii și, in acest demers, sa apreciem daca acele 
alte informatii sunt semnificativ inconsecvente cu situatiile financiare, sau cu cunostintele pe care noi le-
am obtinut in timpul auditului, sau daca ele par a fi denaturate semnificativ. 
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In ceea ce priveste Raportul administratorilor, am citit si raportam daca acesta a fost intocmit, in toate 
aspectele semnificative, in conformitate cu OMFP nr. 1802/2014, punctele 489-492. 
 
In baza exclusiv a activitatilor care trebuie desfasurate in cursul auditului situatiilor financiare, in opinia 
noastra: 

 
a) Informatiile prezentate in Raportul administratorilor  pentru exercitiul financiar pentru care au fost 

intocmite situatiile financiare sunt in concordanta, in toate aspectele semnificative, cu situatiile 
financiare; 

 
b) Raportul administratorilor a fost intocmit, in toate aspectele semnificative, in conformitate cu OMFP 

nr. 1802/2014, punctele 489-492. 
 

In plus, in baza cunostintelor si intelegerii noastre cu privire la Societate si la mediul acesteia, dobandite 
in cursul auditului situatiilor financiare pentru exercitiul financiar incheiat la data de 31 decembrie 2025, ni 
se cere sa raportam daca am identificat denaturari semnificative in Raportul administratorilor. Nu avem 
nimic de raportat cu privire la acest aspect.  

 

 
5. Responsabilitatile conducerii si ale persoanelor responsabile cu guvernanta pentru situatiile 

financiare 

 
Conducerea Societatii este responsabila pentru intocmirea situatiilor financiare care sa ofere o imagine 
fidela in conformitate cu Ordinul Ministrului Finantelor Publice nr. 1802/2014 cu modificarile ulterioare si 
pentru acel control intern pe care conducerea il considera necesar pentru a permite intocmirea de situatii 
financiare lipsite de denaturari semnificative, cauzate fie de frauda, fie de eroare. 

 
In intocmirea situatiilor financiare, conducerea este responsabila pentru evaluarea capacitatii Societatii de 
a-si continua activitatea, pentru prezentarea, daca este cazul, a aspectelor referitoare la continuitatea 
activitatii si pentru utilizarea contabilitatii pe baza continuitatii activitatii, cu exceptia cazului in care 
conducerea fie intentioneaza sa lichideze Societatea sau sa opreasca operatiunile, fie nu are nicio alta 
alternativa realista in afara acestora. 
 
Persoanele responsabile cu guvernanta sunt responsabile pentru supravegherea procesului de raportare 
financiara al Societatii. 

 
 

6. Responsabilitatile auditorului intr-un audit al situatiilor financiare  
 

Obiectivele noastre constau in obtinerea unei asigurari rezonabile privind masura in care situatiile 
financiare, in ansamblu, sunt lipsite de denaturari semnificative, cauzate fie de frauda, fie de eroare, 
precum si in emiterea unui raport al auditorului care include opinia noastra. Asigurarea rezonabila 
reprezinta un nivel ridicat de asigurare, dar nu este o garantie a faptului ca un audit desfasurat in 
conformitate cu ISA va detecta intotdeauna o denaturare semnificativa, daca aceasta exista. Denaturarile 
pot fi cauzate fie de frauda, fie de eroare si sunt considerate semnificative daca se poate preconiza, in 
mod rezonabil, ca acestea, individual sau cumulat, vor influenta deciziile economice ale utilizatorilor, luate 
in baza acestor situatii financiare. 
 
Ca parte a unui audit in conformitate cu ISA, exercitam rationamentul profesional si mentinem 
scepticismul profesional pe parcursul auditului. De asemenea: 

• Identificam si evaluam riscurile de denaturare semnificativa a situatiilor financiare, cauzate fie de 
frauda, fie de eroare, proiectam si executam proceduri de audit ca raspuns la respectivele riscuri si 
obtinem probe de audit suficiente si adecvate pentru a furniza o baza pentru opinia noastra. Riscul 
de nedetectare a unei denaturari semnificative cauzate de frauda este mai ridicat decat cel de 
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nedetectare a unei denaturari semnificative cauzate de eroare, deoarece frauda poate presupune 
intelegeri secrete, fals, omisiuni intentionate, declaratii false si evitarea controlului intern. 

• Intelegem controlul intern relevant pentru audit, in vederea proiectarii de proceduri  de audit 
adecvate circumstantelor, dar fara a avea scopul de a exprima o opinie asupra eficacitatii 
controlului intern al Societatii. 

• Evaluam gradul de adecvare a politicilor contabile utilizate si caracterul rezonabil al estimarilor 
contabile si al prezentarilor aferente de informatii realizate de catre conducere. 

• Formulam o concluzie cu privire la gradul de adecvare a utilizarii de catre conducere a contabilitatii 
pe baza continuitatii activitatii si determinam, pe baza probelor de audit obtinute, daca exista o 
incertitudine semnificativa cu privire  la  evenimente sau conditii care ar putea  genera  indoieli 
semnificative  privind capacitatea Societatii de a-si continua activitatea. In cazul in care 
concluzionam ca exista o incertitudine semnificativa, trebuie sa atragem atentia in raportul 
auditorului asupra prezentarilor aferente din situatiile financiare sau, in cazul in care aceste 
prezentari sunt neadecvate, sa ne modificam opinia. Concluziile noastre se bazeaza pe probele de 
audit obtinute pana la data raportului auditorului. Cu toate acestea, evenimente sau conditii viitoare 
pot determina Societatea sa nu isi mai desfasoare activitatea in baza principiului continuitatii 
activitatii. 

• Evaluam prezentarea, structura si continutul situatiilor financiare, inclusiv al prezentarilor de 
informatii, si masura in care situatiile financiare reflecta tranzactiile si evenimentele  care stau la 
baza acestora intr-o maniera care sa rezulte intr-o prezentare fidela. 

Comunicam persoanelor responsabile cu guvernanta, printre alte aspecte, aria planificata si programarea 
in timp a auditului, precum si principalele constatari ale auditului, inclusiv orice deficiente semnificative ale 
controlului intern, pe care le identificam pe parcursul auditului. 

 
Dintre aspectele comunicate celor responsabili cu guvernanta, stabilim acele aspecte care au avut cea 
mai mare importanta in auditarea situatiilor financiare din perioada curenta și, prin urmare, sunt 
considerate aspecte cheie ale auditului. Descriem aceste aspecte in raportul auditorului, cu exceptia 
cazului in care legea sau regulamentele exclud prezentarea publica a respectivului aspect sau, in 
circumstante extrem de rare, stabilim ca aspectul nu ar trebui mentionat in raport din cauza ca acest lucru 
ar genera consecinte negative, care ar putea fi mai importante decat beneficiile de interes public pe care 
le-ar aduce o asemenea comunicare. 

 
 
 
Constantin Florea Nichi   
Inregistrat in Registrul public electronic al auditorilor   
financiari și firmelor de audit cu nr. AF3326  
  
In numele:   
   
FINEXPERT - BOSCOLO AUDIT AND ADVISORY SRL  
Inregistrat in Registrul public electronic al auditorilor   
financiari și firmelor de audit cu nr. FA334  
  
Str. Popa Petre nr. 5, corp A, etaj 5, birou nr. 501, sector 2  
București, Romania  
15 aprilie 2026 
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S.C. VISUAL FAN S.A. 

DECLARAȚIE PRIVIND GUVERNANȚA CORPORATIVĂ 

pentru exercițiul financiar încheiat la 31 decembrie 2025 

Date generale  

• Emitent: Visual Fan S.A., societate admisă la tranzacționare pe sistemul multilateral de tranzacționare AeRO. 

• Capital social subscris și vărsat la 31.12.2025: 671.974 lei. 

• Administrator semnatar al documentelor financiare pentru 2025: Peticilă Florentin Lucian. 

• Persoană de contact: Christina Munteanu, Director Economic. 

 

COD PREVEDERI CARE TREBUIE RESPECTATE 
RESPECTĂ 

INTEGRAL 

RESPECTĂ 

PARȚIAL 
EXPLICAȚII 

SECȚIUNEA A – RESPONSABILITĂȚILE CONSILIULUI DE ADMINISTRAȚIE / ORGANULUI DE ADMINISTRARE 

A1. 

Societatea trebuie să dețină un regulament intern al consiliului 

(regulament de guvernanță) care include termenii de referință / 

responsabilitățile organului de administrare și funcțiile-cheie de 

conducere ale societății. Administrarea conflictului de interese 

trebuie prevăzută în acest regulament. Regulamentul va defini o 

politică clară privind delegarea competențelor, inclusiv o listă 

formală de aspecte rezervate deciziei organului de administrare și o 

separare clară a responsabilităților între acesta și conducerea 

executivă. 

DA  

Documentația internă de 

guvernanță și delimitarea 

responsabilităților există la nivelul 

societății.  

A2. 

Orice alte angajamente profesionale ale membrilor organului de 

administrare, inclusiv poziții de membru executiv sau neexecutiv în 

alte societăți ori instituții non-profit, vor fi aduse la cunoștința 

societății înainte de numire și pe perioada mandatului. 

DA  

Se aplică în cadrul obligațiilor de 

informare și al mecanismelor 

interne privind conflictul de 

interese. 

A3. 

Fiecare membru al organului de administrare trebuie să prezinte 

informații privind orice raport / relație cu un acționar care deține 

direct sau indirect acțiuni reprezentând peste 5% din toate 

drepturile de vot, atunci când o asemenea relație poate afecta 

poziția sa asupra chestiunilor decise. 

DA  
Obligația este reflectată în regulile 

interne de guvernanță și de evitare 

a conflictelor de interese. 

A4. 

Raportul anual va informa dacă a avut loc o evaluare a organului de 

administrare sub coordonarea președintelui / administratorului și va 

conține, de asemenea, numărul ședințelor desfășurate în perioada 

de raportare. 

DA   

A5. 
Procedura privind cooperarea cu Consultantul Autorizat pentru 

perioada în care această cooperare este aplicabilă. 
DA   

SECȚIUNEA B – CONTROLUL / AUDITUL INTERN 

B1. 

Organul de administrare adoptă o politică prin care să se asigure că 

orice tranzacție a societății cu părți afiliate / legate, a cărei valoare 

este egală cu sau mai mare de 5% din activele nete ale societății, 

este supusă aprobării corespunzătoare. 

DA  

Monitorizarea tranzacțiilor 

semnificative și a relațiilor cu părțile 

afiliate face parte din mecanismele 

interne de aprobare și control. 

B2. 

Auditul intern trebuie realizat de către o structură organizatorică 

separată din cadrul companiei sau prin serviciile unei terțe părți 

independente, care să raporteze organului de administrare, iar în 

cadrul companiei conducerii executive, după caz. 

DA  

În raportul administratorului pentru 

2025 este descris cadrul de control 

intern al societății, inclusiv controlul 

intern contabil și financiar.  



COD PREVEDERI CARE TREBUIE RESPECTATE 
RESPECTĂ 

INTEGRAL 

RESPECTĂ 

PARȚIAL 
EXPLICAȚII 

SECȚIUNEA C – RECOMPENSE ECHITABILE ȘI MOTIVARE 

C1. 

Societatea va publica în raportul anual o secțiune care va include 

veniturile totale ale membrilor organului de administrare și ale 

directorului general și valoarea totală a tuturor bonusurilor sau a 

oricăror compensații variabile, inclusiv ipotezele-cheie și principiile 

pentru calcularea acestora. 

DA  
Informațiile se includ în raportul 

anual în măsura și forma cerută de 

cadrul legal aplicabil emitentului. 

SECȚIUNEA D – CONSTRUIREA VALORII PRIN RELAȚIA CU INVESTITORII 

D1. 

Suplimentar față de informațiile prevăzute de lege, pagina de 

internet a companiei va conține o secțiune dedicată Relației cu 

Investitorii, în limba română și în limba engleză, cu toate informațiile 

relevante de interes pentru investitori. 

DA  

Societatea are o secțiune dedicată 

investitorilor pe website-ul 

corporativ, unde publică informațiile 

relevante de interes pentru 

investitori. 

D1.1. 
Principalele regulamente ale companiei, în special actul constitutiv 

și regulamentele interne ale organelor statutare. 
DA  

Documentele-cheie de guvernanță 

sunt publicate sau puse la 

dispoziția investitorilor conform 

practicilor asumate de societate. 

D1.2. CV-urile membrilor organelor statutare. DA  

Informațiile privind conducerea și 

persoanele-cheie sunt prezentate 

în secțiunea dedicată investitorilor 

și/sau în raportul anual. 

D1.3. Rapoarte curente și rapoarte periodice. DA  

Rapoartele curente și periodice 

sunt publicate prin canalele 

reglementate și prin pagina 

dedicată investitorilor. 

D1.4. 
Informații cu privire la adunările generale ale acționarilor: ordinea 

de zi și materialele aferente; hotărârile adunărilor generale. 
DA  

Informațiile privind AGA sunt puse 

la dispoziția acționarilor și publicului 

investitor în conformitate cu 

cerințele legale aplicabile. 

D1.5. 
Informații cu privire la evenimente corporative precum plata 

dividendelor sau alte evenimente care au ca rezultat obținerea ori 

limitări cu privire la drepturile unui acționar. 
DA  

Dacă este cazul, asemenea 

informații sunt publicate prin raport 

curent și prin secțiunea dedicată 

investitorilor. 

D1.6. 

Alte informații de natură extraordinară care trebuie făcute publice: 

anularea, modificarea, inițierea cooperării cu un consultant autorizat 

ori semnarea, reînnoirea sau încetarea unui acord cu un market 

maker. 

DA  

Dacă este cazul, informațiile sunt 

comunicate pieței în termenul și 

forma prevăzute de reglementările 

aplicabile. 

D1.7. 

Societatea trebuie să aibă o funcție de relații cu investitorii și să 

includă în secțiunea dedicată acestei funcții, pe pagina de internet a 

societății, numele și datele de contact ale unei persoane care are 

capacitatea de a furniza, la cerere, informații corespunzătoare. 

DA  
Persoana de contact indicată în 

raportările societății este Christina 

Munteanu, Director Economic.  

D2. 
Societatea trebuie să adopte o politică de dividend ca set de direcții 

/ principii referitoare la repartizarea profitului net. Politica de 

dividend trebuie publicată pe pagina de internet a societății. 
DA  

Politica este actualizată și 

disponibilă în secțiunea „Investitori”. 

D3. Societatea trebuie să adopte o politică cu privire la prognoze, 

indicând dacă acestea vor fi furnizate sau nu. Politica trebuie să 
DA  Politica privind prognozele este 

menținută și publicată în forma 



COD PREVEDERI CARE TREBUIE RESPECTATE 
RESPECTĂ 

INTEGRAL 

RESPECTĂ 

PARȚIAL 
EXPLICAȚII 

prevadă frecvența, perioada avută în vedere și conținutul 

prognozei. Dacă sunt publicate, prognozele vor fi parte a 

raportărilor periodice relevante. 

actualizată. 

D4. 
Societatea trebuie să stabilească data și locul unei adunări 

generale astfel încât să permită participarea unui număr cât mai 

mare de acționari. 
DA  

Societatea organizează AGA în 

condiții care permit exercitarea 

drepturilor acționarilor, cu 

respectarea cerințelor legale și 

statutare. 

D5. 

Rapoartele financiare trebuie să includă informații atât în limba 

română, cât și în limba engleză, cu privire la principalii factori care 

influențează schimbări la nivelul vânzărilor, profitului operațional, 

profitului net sau altor indicatori relevanți. 

DA  

Raportul anual financiar va include 

explicații privind evoluția 

principalilor indicatori economico-

financiari, în concordanță cu 

practica de raportare a societății. 

D6. 

Societatea trebuie să organizeze cel puțin o întâlnire / conferință 

telefonică cu analiști și investitori, în fiecare an. Informațiile 

prezentate cu aceste ocazii vor fi publicate în secțiunea de relații cu 

investitorii de pe pagina de internet a societății. 

DA   

 

Data:16.04.2026 

 



 
 

DECLARATIE 

Prin prezenta, subsemnatul PETICILA FLORENTIN LUCIAN, in calitate de Administrator al  
societatii VISUAL FAN SA. in numele acestuia declar ca, dupa cunostintele mele, situatiile 
financiare ale societatii VISUAL FAN SA intocmite la 31.12.2025 in conformitate cu standardele 
contabile aplicate reflecta o imagine corecta si conforma cu realitatea a activelor, obligatiilor, 
pozitiei financiare, a veniturilor si cheltuielilor societatii, iar Raportul Financiar publicat la data de 
16.04.2026 conform calendarului financiar asumat prezinta in mod corect si complet informatiile 
despre emitent in aspectele sale esentiale. 

Data 16.04.2026 

Administratorul societatii VISUAL FAN SA 
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